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SURİYE ARAP CUMHURİYETİ
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                               İÇİNDEKİLER

1- Genel Ekonomik Bilgiler
· Ülkenin genel ekonomik verilerini gösteren tablo, 
Yüzölçümü : 185.180 km2

Nüfus          : 23 milyon (2009 tahmini)
Tablo-1 (2007-2010, Özet) 

	EKONOMİK VERİLER
	2007
	2008
	2009
	2010

	GSYH (milyar $)
	38.970
	44.498
	59.630
	60.107 (*)

	Kişi başına GSYH ($ )(Cari Fiyatlar)
	2,008
	2,237
	2,870
	4,673(*)(**)

	İhracatı (milyar $)
	11.6
	12.6
	10.5
	11.0 (*)

	İthalatı  (milyar $)
	13.7
	14.5
	15.3
	14.1(*)

	Türkiye'nin Suriye'ye İhracatı 

(milyon $)
	798
	1.113
	   1.425
	1,849

	Türkiye'nin Suriye'den İthalatı 

(milyon $)
	377
	639
	328
	663

	Türkiye'nin Suriye ile ticaret hacmi (milyon $)
	1.175
	1.752
	1.753
	2,512

	Enflasyon oranı (%)
	11
	15
	2.6
	7.9 (*)

	Türkiye'den Suriye'ye giden turist sayısı
	485.954
	562,832
	733.132
	1,664,209

	Suriye'den Türkiye'ye giden turist sayısı
	332.847
	406.935
	509.679
	899,494



(*) Economist İntelligence Units (eiu) Tahmini rakamlarıdır. 
(**) Satın alma gücü paritesine göre tahimini rakamdır.

Tablo-2 (2009 Yılı-Detaylı)
	GSYH
	59.63 milyar Dolar (cari fiyatlar)

	
	102.4 milyar Dolar (satın alma paritesine göre)

	Kişi başına GSYH 
	2,870 Dolar (cari fiyatlar)

	
	4,910 Dolar (satın alma paritesine göre)

	Büyüme oranı 
	% 4.6

	Enflasyon oranı
	% 2.6

	İşsizlik oranı
	% 8.1

	İşgücünün sektörel dağılımı
 
	Tarım  :  % 17

	
	Sanayi : % 16

	
	Hizmetler % 67

	Doğal kaynaklar
	Petrol, fosfat, krom ve manganez cevherleri, asfalt, demir cevheri, kaya tuzu, mermer, alçıtaşı

	Bütçe 
	Gelirler:  12.53 milyar Dolar

	
	Giderler:  15.30 milyar Dolar

	Dış borç
	7,4 milyar Dolar

	Tarım ve hayvancılık  ürünleri
	Buğday, arpa, pamuk, mercimek, nohut, zeytin, şeker pancarı, sığır eti, koyun eti, yumurta, kümes hayvanları, süt

	Sanayi kolları
	Petrol, tekstil, gıda işleme, meşrubat, tütün, fosfat madenciliği, çimento, oto montaj

	Elektrik üretimi
	43.3 milyar kWh

	Elektrik tüketimi
	44.5 milyar kWh

	Petrol üretimi
	386,000 varil/gün

	Petrol tüketimi
	252,000 varil/gün

	Petrol rezervleri
	2,5 milyar varil

	Doğalgaz üretimi 
	6.04 milyar  m3/gün

	Doğalgaz tüketimi 
	6,18 milyar m3/gün

	Doğalgaz rezervleri
	240,7 milyar m3

	İhracatı  
	13 milyar Dolar

	İthalatı 
	17 milyar Dolar

	İhracat ürünleri
	Ham petrol, petrol ürünleri, meyve ve sebzeler, pamuk lifi, tekstil, et ve canlı hayvan, buğday

	İthalat ürünleri
	Makine ve taşımacılık ekipmanı, elektrik güç makineleri, gıda ve canlı hayvan, metal ve metal ürünleri, kimyasallar ve kimya ürünleri, plastikler, iplik, kağıt


- Dış Ticaret Rakamları ve BaşlıcaDış ticaret Partnerlerini gösteren tablo,

En Çok İthalat Yapılan 10 Ülke
Ocak – Aralık  2009                               (1.000 ABD Doları)

	No
	Ülke Adı
	Değer
	Pay (%)

	1
	Ukrayna
	1,607,763
	10.54

	2
	Çin
	1,295,046
	8.49

	3
	Türkiye
	1,159,350
	7.60

	4
	Rusya
	916,012
	6.00

	5
	Mısır
	865,668
	5.67

	6
	Güney Kore
	788,384
	5.17

	7
	Suudi Arabistan
	617,569
	4.05

	8
	İtalya
	550,868
	3.61

	9
	Brezilya
	491,697
	3.22

	10
	A.B.D.
	464,427
	3.04

	Liste Toplamı
	8,756,784
	57.39

	GENEL TOPLAM
	15,257,765
	100,00


En Çok İhracat Yapılan 10 

  Ocak – Aralık  2009                  (1.000 ABD Doları)

	No
	Ülke Adı
	Değer
	Pay (%)

	1
	Irak
	2,697,089
	25.74

	2
	Almanya
	952,786
	9.09

	3
	Fransa
	675,262
	6.45

	4
	İtalya
	590,793
	5.64

	5
	Suudi Arabistan
	588,248
	5.61

	6
	Mısır
	363,166
	3.47

	7
	Lübnan
	349,530
	3.34

	8
	Ürdün
	347,173
	3.31

	9
	İspanya
	341,269
	3.26

	10
	Türkiye
	315,542
	3.01

	Liste Toplamı
	7,220,858
	68.92

	GENEL TOPLAM
	10,476,936
	100,00


- İkili ticari ilişkileri gösteren tablo,
2007-2008-2009-2010 YILLARI VE OCAK-ŞUBAT, 2010-2011 DÖNEMLERİNE  İLİŞKİN TÜRKİYE-SURİYE DIŞ TİCARET VERİLERİ
                                                                                    (MİLYON ABD DOLARI)

	YILLAR
	SURİYE'YE
İHRACAT
	DEĞİŞİM

(%)
	SURİYE'DEN

İTHALAT
	DEĞİŞİM

(%)

	2007
	798
	
	377
	

	2008
	1,113
	+%39,5
	639
	+%69.6

	2009
	1,425
	       +%28
	328
	+%48.2

	2010
	1,849
	+%29.8
	663
	 +%102.1

	2010

(Ocak-Şubat)
	           261.9
	
	          81.6
	

	2011

(Ocak-Şubat)
	          213.4
	   -%18.5
	          93.5
	  +%14.6


         2007-2008-2009-2010 YILLARI VE OCAK-ŞUBAT, 2010-2011 DÖNEMLERİNE      İLİŞKİN TÜRKİYE-SURİYE DIŞ TİCARET HACMİ

                                                                                             (MİLYON ABD DOLARI)

	YILLAR
	DIŞ TİCARET HACMİ
	DEĞİŞİM (%)

	2006
	796
	

	2007
	1,175
	+%47,6

	2008
	1,752
	+%49,1

	2009
	1,753
	+%006

	2010
	2,512
	+%43.3

	               2010

         (Ocak-Şubat)
	 343.5


	

	               2011

        (Ocak-Şubat)
	  306.9
	-%10.65


- Ülke ekonomisinin 2010 yılı durumuna ilişkin özet bilgi,
2010 SURİYE EKONOMİSİ
Ülkenin resmi verilerine göre özellikle ekonomik büyüme, yabancı sermaye akışı, tüketim ve yatırım eğilimleri ile para hacminde artışlar başta olmak üzere, 2010 yılında Suriye'nin ekonomik performasında ilerleme gözlenmiştir.2011'de Real GSMH'da büyüme oranının %5,5 olması ve  enflasyonun da % 5'e düşmesi beklenmektedir.

Suriye'nin dış politik ilişkileri, 2010 yılında ülkenin ekonomik performasını olumlu yönde etkilediği kadar, iş ve yatırım ortamına da bir rahatlık sağlamıştır. Bankacılık yeterli, müteahhitlik sektöründe ise iyi bir performans sergilenmiştir. Konut ve ticari amaçlı arsalara yönelik talep olduğu gözlenmiştir. Ticaret ve hizmetler sektörlerinde de oldukça bir ilerleme kaydedilmiştir. 

Küresel mali kriz nedeniyle ithalat ve ihracatın düştüğü 2009'da zor bir dönem yaşandıktan 2010'da dış ticaret sektöründe farklı bir vizyon sergilenmiştir. 

Devlet desteğinden yararlanan temel gıda maddelerinin fiyatlarında artış kaydedilmiş, tarımsal üretimi olumsuz etkileyen kuraklıktan dolayı ihracat desteği yapılmış, petrol fiyatlarında artış ile petrol dışı ürünlere artan talep, ithalat faturasının kabarmasına yol açmıştır.
Suriye, ekonomisini tedrici olarak dışa açarken, dış ekonomik ilişkilerini de olabildiği ölçüde genişletmeye gayret sarfetmektedir. Dış ticaretinde AB ve GAFTA üyeleri önceliğini korumakla birlikte, başta Latin Amerika ve eski Sovyet coğrafyasındaki ülkelerle ekonomik ilişkilerin geliştirildiği gözlenmektedir. MERCOSUR, RF ve Ukrayna ile STA anlaşmaları imzalanması yönünde görüşmeler sürdürülmektedir. Rapor döneminde İran ile STA akdedilmiştir. 
Suriye’nin dış ekonomik ilişkileri bakımından karşılaştığı en önemli sorunlardan birini, ABD’nin Suriye’ye uyguladığı ekonomik yaptırımlar oluşturmaya devam etmektedir.  ABD yaptırımların hafifletilmesi konusunda bazı adımlar atmış olmakla (Yolcu uçaklarının bakımının yapılması vb.) birlikte, yaptırımların ciddi anlamda hafifletilmesi veya kaldırılması için Suriye’nin uluslararası terörizmle mücadele konusunda ABD ile işbirliği yapmasını talep etmektedir. ABD, öte yandan, Suriye’nin DTÖ üyeliğine koyduğu çekinceyi kaldırmıştır. Suriye’nin DTÖ üyesi olması ekonominin dışa açılımında ve daha rekabetçi bir yapıya dönüşmesinde önemli bir rol oynayacaktır.

Suriye’nin dış ekonomik ilişkileri bakımından kaydadeğer bir hususu da, Suriye’nin, ekonomisine olumsuz etkilerde bulunabileceği gerekçesiyle,  2008 Aralık ayında ikinci kez paraflanan Suriye-AB Ortaklık Anlaşmasını imzalamayı ötelemesi teşkil etmiştir. Suriye sözkonusu anlaşmanın ekonomisine etkileri konusunda bir çalışma başlatıldığını ve Anlaşmanın imzalanmasının bu çalışmanın sonuçlarına göre değerlendirileceğini bildirmiştir. 

İhracatın artması

2010'da ihracatın büyüme oranı, ithalatın büyüme oranından daha fazladır. Bu durum karşısında dış ticaret açığı, son 4  (dört) yılın en düşük seviyesine inerek %3,21 olarak gerçekleşmiştir. Dış ticaret açığında gözlenen bu iyileşmenin arkasında, ülkenin altyapısındaki reformların bir sonucu olarak değerlendirilen Suriye ihracatının giderek büyümesinden kaynaklanmaktadır.
2010'da Suriye'nin ihracatı , petrol ve petrol dışı ürünlerinin desteği ile artmıştır. Petrol ihracatı, petrol fiyatları ile Suriye'de petrol üretiminin artışından faydalanmıştır. 2010 yılının ilk on ayında petrol fiyatlarında % 6, 31 oranında bir artış kaydedilmiştir. 
Suriye petrol ihracatı ile işlenmiş petrol ürünlerinin ithalatında değer yönünden neredeyse bir eşitlik sağlandığı için, ülkenin dış ticaret dengesinin iyileşmesi petrol dışı ürünlerin artan ihracatına borçludur. 2009 yılından sonra 2010'da fiyatlarda artış kaydeden işlenmiş petrol ürünleri dışında, temel sanayi maddeler, araçlar, tarım alet ve ekipmanlar ile ağır iş makineleri, değer yönünden Suriye ithalatının önemli bir bölümünü oluşturmaktadır.     

Özel tüketimde artış
2010'da özel tüketim % 5,4 oranında artış kaydetmiştir. İthalatın değeri, fiyat faktöründen ziyade ülke içinden gelen artan talep faktörü nedeniyle artmış bulunmaktadır. Yurtiçi talepte meydana gelen artış, 2008'de maaş ve ücretlerle % 25'e varan zamdan kaynaklandığı bildirilmektedir. Öte yandan ticaretin liberalleştirilmesi, serbest piyasa ekonomisine geçiş, serbest ticaret anlaşmaları, yatırım politikaları, yatırım yapan şirketlere gümrük ve gelir vergisi muafiyet uygulaması, Venezuella ve İran ile imzalanan ticaret anlaşmaları, Suriye, Türkiye, Ürdün ve Lübnan arasında (CNETAC) Serbest Ticaret Anlaşması görüşmelerine başlanması ticaret sektörünü olduğu kadar özel tüketimin artmasının arkasında yatan önemli nedenler olduğu şekilde gösterilmektedir.   
Dış Ticaret Açığının kapatılması
Dış ticaret açığının daralmasıyla beraber, 2009'da 362 milyon dolar iken 2010 yılında (GSMH'nın % 2,1 ine denk düşen) 672 milyon dolara varan hizmet ve yurtdışı transferlerinin portföyünde gelişme kaydedilmiştir. Turizm sektörünün yanında, hizmet sektörü, turistik amaçla Suriye'ye gelen turistlerin güçlü bir harcama yapmalarından kaynaklanmıştır.

Yurtdışında çalışan Suriyelileri transferleri

Son dönemde ekonomik faaliyet alanında iyi sayılır bir performans kaydeden Ortadoğu ve Kuzey Afrika'da bulunan gurbetçileriin 2010'da gerçekleştirdikleri transferler 4.1 milyar dolarlık seviyeye ulaşmıştır. (2009 yılında 3,1 milyar dolar)

Yabancı yatırımlarda % 29 artış kaydetmesi

Cari hesapta kaydedilen artış karşılığında doğrudan yabancı yatırımların artması, 2010 yılı sermaye hesabını olumlu yönde etkilemiştir. 2009 yılında %32 oranında bir düşüş kaydedildikten sonra 2010 yılındaki artış aslında kısmen rahatlığa kavuşan dünya ekonomisinin yansımasıdır. Bu bağlamda, "Arabian Re-Insurance Establishment" 2010 yılında doğrudan yabancı yatırımlarının 9,1 milyar dolar olarak gerçekleştiğini açıkladı.  
Organize Sanayi Bölgelerinde yatırımlar

Suriye'nin bazı kentlerinde, yabancı yatırımlarının teşvik unsularından biri olarak değerlendirilen organize sanayi bölgeleri kurulmuş, daha önce kamunun tekelinde bulunan bazı sanayi sektörleri de yatırımcılara açılmıştır. Dört organize sanayi bölgesinde toplam yatırımlar 2010 Haziran ayı itibarıyla  % 69 oranında artarak 7,441 Milyar Suriye Lirası olarak gerçekleşmiştir. Fabrika sayısı anılan tarihe kadar 860'a ulaşmıştır. İnşaat halindeki tesis sayısı ise 3466'dır.

2010 yılında yeni fabrikalar kurulmuştur. Bunlardan özel sektör tarafından işletilen en büyük ikinci tesis olarak kabul edilen " Ortadoğu Şeker Rafinerisi " üretime geçmiştir. Suriye'de ilk olmak üzere  Lazkiye'de " Kireç Ürünleri Fabrikası " kuruluş çalışmaları tamamlanmış, Fosforik asit üretimi için 2010 Ekim ayında Hindistan ile bir ortaklık anlaşması imzalanmış, Daha önce Ağustos 2010'da yıllık bir milyon ton kapasiteli fosfat esaslı gübre ve Amonyum fosfat fabrikasının kurulması için Suriye Petrol ve Mineral Kaynaklar Bakanlığı'na bağlı  " General Company for Phosphate & Mimes " ile " Oswal " adlı ayrı bir Hindistan firması ile sözleşme imzalanmış, Bilimeceği üzere 8.1 milyar ton fosfat rezervi ile Suriye dünyanın 11inci sırada  yer almaktadır. Anılan rezevler yerli ve yabancı yatırımcılara açıktır. Ayrıca, yıllık kapasitesi 500 bin tona varan Fosfat esaslı bir gübre fabrikasının kurlumu için " Syrian – Qatar Company " ile bir dizi anlaşma imzalanmıştır.       

Bankacılık sektörü
Artan ekonomik faaliyetlerinin yanında bankacılık sektörünün 2010 yılındaki performansı kısmen iyi sayılır. Bankaların faaliyetleri mevduatları ile ölçüldüğünde, Bankaların yerli mevduat hesabı  % 3,5 verilen krediler ise % 2,12 oranında  artmıştır. Suriye bankaları, küresel mali krizin olumsuz etkilerinden kendilerini kısmen koruyabilme başarısını sergilemişlerdir. 
2009 Aralık ayında Suriye Bankacılık Kanununda yapılan değişiklikle yabancıların ortak bankalarda sahip olabilecekleri pay oranının % 49’dan % 60’a çıkartılması, Suriye’de bir Türk ortaklığı ile bir banka kurulması bakımından olumlu bir gelişme teşkil etmekle birlikte, Suriye pazarına ilgi duyan bankalarımız, banka kurmada talep edilen asgari sermaye miktarının (200 milyon Dolar) yüksek olduğunu düşünmektedir. Başta Ziraat Bankası olmak üzere, diğer ilgili bankalar sözkonusu miktarın kabul edilebilir düzeye çekilmesini talep etmektedir. Öte yandan, Türkiye İş Bankası Suriye’de temsilcilik açma yönünde Suriye Merkez Bankası’na başvuruda bulunmuştur.
Türkiye ile Suriye Arasında Ekonomik-Ticari İlişkiler
Ülkemiz ile Suriye arasındaki ekonomik ve ticari ilişkilerin geliştirilerek derinleştirilmesine yönelik çabalar 2010 yılında giderek artan bir ivme kazanmıştır. 2009 yılında kurulan YDSK mekanizması kapsamında imzalanan anlaşmaların uygulanması yakından takip edilmiş; YDSK’nın Ekim ayında Lazkiye’de Bakanlar düzeyinde, Aralık ayında Ankara’da düzenlenen Başbakanlar düzeyindeki toplantılarında uygulamanın yanısıra, yeni işbirliği alanları üzerinde de durulmuştur.
2010 yılı içinde ekonomik ve ticari konulara ilişkin olarak gerçekleştirilen ziyaret ve toplantılar ile sektörler bazındaki gelişmelere ilişkin bilgiler aşağıda sunulmuştur: 
 
-Devlet Bakanı Hayati Yazıcı, 19-20 Ocak tarihlerinde Suriye’yi ziyaret etmiştir. Ziyaret sırasında Nusaybin-Kamışlı kara sınır kapısının ortak kullanımı konusu ele alınmıştır.
 
-Devlet Bakanları Zafer Çağlayan ve Faruk Nafiz Özak,  23-24 Şubat tarihlerinde Şam’da düzenlenen Mersin Tanıtım Günleri etkinliklerine katılmışlardır.
 
- Devlet Bakanı Zafer Çağlayan 1 Mayıs tarihinde Suriye’yi ziyaret etmiştir. Ziyaret sırasında Türk şirketlerinin Suriye’de karşılaştığı sorunlara çözüm aranmıştır.
 
-Cumhurbaşkanı Esad’ın 8-9 Mayıs tarihlerinde ülkemizi ziyareti sırasında ‘’Nusaybin ve Kamışlı Kara Hudut Kapılarının Ortak Kullanımına Dair Anlaşma“ imzalanmıştır.
 
-Türkiye, Suriye, Ürdün ve Lübnan arasında ‘’Yüksek Düzeyli Dörtlü İşbirliği Konseyi (YDDİK)’’ kurulmasına ilişkin Siyasi Bildirge 10 Haziran 2010 tarihinde ilgili ülkelerin Dışişleri Bakanları tarafından İstanbul’da imzalanmıştır. YDDİK, anılan dört ülke arasında serbest ticaret ve dolaşım alanı oluşturulmasını amaçlamaktadır.
-Maliye Bakanı Mehmet Şimşek beraberindeki iş adamları grubuyla 27-28 Temmuz tarihlerinde Suriye’yi ziyaret etmiştir. Ziyaret sırasında, Suriye’de Türk-Suriye ortak bankası kurulması üzerinde durulmuştur.
 
-30 Temmuz tarihinde İstanbul’da Suriye Ekonomi ve Ticaret Bakanı Lamia Asi ve Devlet Bakanı Zafer Çağlayan’ın katılımlarıyla ‘’Suriye’de Yatırım Fırsatları’’konferansı   düzenlenmiştir.

 - YDDİK’nin ekonomik ve ticari ayağını oluşturacak ’Yakın Komşular Ekonomik ve Ticaret Ortaklık Konseyi’’ (CNETAC) toplantısı 31 Temmuz tarihinde İstanbul’da ülkemiz, Suriye, Ürdün ve Lübnan ekonomi ve ticaretten sorumlu Bakanlarının katılımıyla gerçekleştirilmiştir.

 -2-3 Ekim tarihlerinde Lazkiye'de düzenlenen YDSK İkinci Bakanlar Toplantısı'nda ''Türkiye Kalkınma Bankası ve Suriye Devlet Planlama Komisyonu Arasında Teknik Yardımlaşma ve İşbirliği Mutabakat Zabtı'' imzalanmıştır. Toplantı marjında, Tartus’da, Suriye sahil bölgesinde yatırım fırsatları konferansı düzenlenmiştir. 
 -Bayındırlık ve İskan Bakanı Mustafa Demir 1-4 Kasım tarihlerinde Suriye’yi ziyaret etmiştir. Ziyaret sırasında, toplu konut inşası, binalarda enerji tasarrufu, atıksu arıtılması ve tapu-kadastro alanlarında işbirliği imkanları ele alınmıştır.

-10-11 Kasım tarihlerinde Gaziantep’te gerçekleştirilen Türkiye-Suriye Bölgelerarası İşbirliği Programı Ulusal İzleme ve Yönlendirme Komitesi ile Ortak İzleme ve Yönlendirme Komitesi toplantılarına Suriye Devlet Planlama Komisyonu Başkanı Amer Housni Loutfi ve Yerel Yönetimler Bakanı Tamer Al Hajje ile birlikte Devlet Bakanı Cevdet Yılmaz katılmışlardır. Toplantıda, Program kapsamına ülkemizden Şanlıurfa-Mardin ve Suriye’den Rakka-Haseke illerinin dahil edilmesine ilişkin protokol imzalanmıştır.
 -21 Aralık tarihinde Ankara’da düzenlenen YDSK İkinci Başbakanlar Toplantısı’nda ‘’Türk Eximbank’ın Suriye’ye Kredi Vermesine İlişkin Mutabakat Zabtı’’ile birlikte toplam 11 belge akdedilmiştir.
 
2010 yılında Türkiye ile Suriye arasında bazı sektörlerde meydana gelen gelişmelere ilişkin bilgiler ise aşağıda sunulmuştur: 
 
Dış Ticaret
 
Türkiye ve Suriye arasındaki dış ticaret hacmi 2010 yılında 2009 yılına kıyasla % 43.3 oranında artarak, 1.753 milyar Dolar’dan 2.512 milyar Dolar’a yükselmiştir. Ülkemizin Suriye’ye ihracatı 1.425 milyar Dolar’dan % 29.8 artış göstererek 1.849 milyar Dolar’a çıkmıştır. Suriye’nin ülkemize ihracatı ise 328 milyon Dolar’dan % 102.1 artışla 663 milyon Dolar düzeyine yükselmiştir. Diğer taraftan; Ocak-Şubat 2010 ve 2011 verilerine göre, Suriye`ye  ilk iki aylık ihracatımız geçen yılın aynı dönemine göre %18.5 oranında azalmıştır. Ancak, Suriye`den ilk iki aylık ithalatımız ise geçen yılın aynı dönemine göre %14.6 oranında artmıştır. Bu kapsamda, %18.5 oranında bu ülkeye ihracatımızdaki azalmada aşağıdaki tespitin yapılmasında fayda görülmüştür; geçen yıl ilk iki aylık dönemde, ilk 3 (üç) sıradaki ihracatçı (Elektrik enerjisi, petrol ve hububat sektörlerinde yer alan) geçen yıl ilk iki aylık dönemdeki ihracatımızın 90.5 Milyon ABD Doları kısmını (2009 yılında bu ülkeye ilk iki aylık ihracatımız 261.9 Milyon ABD Doları idi.)  gerçekleştirmişlerdir ve bu yaklaşık %34.6`lık bir orana tekabül ediyordu. Ancak bu yıl ilk iki ayda her üçü de bu ülkeye hiç ihracat gerçekleştirmemiştir. Bir başka ifade ile, elektrik enerjisi ve petrol dışındaki ihracatımız itibarıyla ilk iki aylık dönemi değerlendirdiğimizde, yine de yaklaşık %8.7 oranında bir artış söz konusudur. 
Yatırımlar
 
Ülkemizin Suriye’deki yatırımlarının miktarı tam olarak bilinememekle birlikte, 1 milyar Dolar düzeyinde olduğu ve sözkonusu yatırımlarda 10 bin kişiye iş sağlandığı tahmin edilmektedir. Küçük ve orta ölçekli yatırımcıların yanısıra, büyük şirketlerimizin de Suriye pazarına girmeye başladığı gözlenmektedir. Bu çerçevede, Güriş şirketi Rakka’da 285 milyon Avro tutarında bir yatırımla çimento fabrikasının temelini 14 Ocak 2011 tarihinde, Devlet Bakanı Zafer Çağlayan ve Suriye Ekonomi ve Ticaret Bakanı Laima Asi’nin katılımlarıyla atmıştır. Yılda 1.5 milyon ton çimento üretecek fabrikada 300 kişiye istihdam sağlanacaktır. Diğer taraftan, Rönesans şirketi, Halep’te ‘’Taj Halep’’ projesinde ortak olmuştur. Projeyle, çok sayıda otel, bir AVM, sinema salonları ve eğlence alanlarının inşası öngörülmektedir. Avrasya Terminal İşletmeleri isimli şirketimiz, Suriyeli ortağıyla birlikte Halep otobüs terminali inşası projesini yürütecektir. 
 
Türk yatırımcılar, Suriye’deki havaalanı yapımı ve işletmesi, otoyol, metro, turizm, güneş enerjisi ve sulama projeleri ile de yakından ilgilenmektedirler.    
 Bölgelerarası İşbirliği Programı 
 Ülkemiz ile Suriye arasında 2006 yılında Türk tarafında Gaziantep ve Kilis, Suriye tarafında ise Halep illeri arasında başlatılan Bölgelerarası İşbirliği Programı çerçevesindeki projelere 2010 yılında da devam edilmiştir. Bölgelerarası İşbirliği Programı’nın kapsamı, 10-11 Kasım tarihlerinde Gaziantep’te gerçekleştirilen Türkiye-Suriye Bölgelerarası İşbirliği Programı Ulusal İzleme ve Yönlendirme Komitesi ile Ortak İzleme ve Yönlendirme Komitesi toplantısında imzalanan protokolle Şanlıurfa-Rakka ve Mardin-Haseke illerini de içine alacak şekilde genişletilmiştir. Programın bütçesi, sözkonusu genişlemeyle birlikte iki katına çıkarılmış, İslam Kalkınma Bankası’nın Program çerçevesinde yürütülecek projelere 1 milyon Dolar hibe vereceği açıklanmıştır.
 Ulaştırma 
 İki ülke arasında ulaştırmanın her modunda işbirliği yapılmaktadır. Vizelerin kalkması sonucunda kara sınırındaki gümrük kapıları artan yolcu ve taşıt sayısı karşısında yetersiz kalmaktadır. Sınır kapılarının yenilenerek kapasitelerinin artırılması çalışmaları devam etmekle birlikte, yolcu ve eşya yoğunluğunu demiryolu taşımacılığına kaydırma planları da devreye sokulmuştur. Bu çerçevede, Nusaybin-Kamışlı sınır kapısının ortak kullanımı ve Gaziantep-Halep arasında hızlı tren seferleri düzenlenmesi projeleri üzerinde çalışılmaktadır.

 Kara ulaştırmasında nakliyecilerimiz, konvoy uygulaması, triptik talep edilmesi, ticari taksilere ruhsat verilmesi, kapılarda çeşitli isimler altında harç ve vergi tahsilatı hususlarında şikayetçi olmaktadır. Suriye tarafı ise özellikle transit geçiş ücretlerinin yüksek olmasından yakınmaktadır. Sözkonusu sorunlar yıl içerisinde ilgili yetkililer arasında düzenlenen toplantılarda ele alınmış, çözüm yolları üzerinde durulmuştur.

 THY, artan taleple birlikte İstanbul ve Şam arasındaki seferlerinin sayısını haftada 18’e, İstanbul-Halep arasında ise 7’ye çıkarmıştır. Anadolu Jet firması, 2010 bahar aylarında Ankara-Şam arasında haftada 3 kez olmak üzere başlattığı seferlerini, yaz aylarında Antalya aktarmalı gerçekleştirmiş, bilahare yolcu azlığı nedeniyle durdurmuştur. Sözkonusu seferlerin tekrar başlatılması yönünde çalışmalar sürmektedir.

 Enerji
 Suriye ile enerji alanında işbirliği doğalgaz boru hatları şebekelerinin birleştirilmesi, ortak petrol arama-geliştirme-çıkarma ve elektrik ihracı olmak üzere başlıca üç alanda yürütülmektedir. Bu çerçevede, Suriye tarafı, Halep’ten ortak sınıra kadar doğalgaz boru hattı döşenmesi çalışmasını tamamlamak üzere olduğunu bildirmiştir. Tarafımızda ise, BOTAŞ, konuya ilişkin mutabakat zabtının onaylanmasının ardından hat inşası için ihaleye çıkmıştır. 2011 yılı sonuna kadar hattın tamamlanması öngörülmektedir.
 
Suriye Petrol Şirketi, ortak petrol arama için TPAO’ya 6 adet küçük ve orta ölçekli eski saha önerisinde bulunmuştur. TPAO’nun, sözkonusu öneriyi değerlendirmesi henüz tamamlanmamıştır.
 
Öte yandan, TETAŞ, Suriye tarafının talebi üzerine, Suriye’ye ihraç ettiği elektrik enerjisi ihracatını 250 MW’den 500 MW’e çıkarmıştır. 
 
 
- Ülke ekonomisinde 2011 yılı beklentileri ve tahminler,
Ülke ekonomisinin 2011 yılı beklentileri ve tahminlerinin, 2011 – 2015 dönemiyle ilgili 11. Beş yıllık kalkınma planı çerçevesinde değerlendirilmesinin uygun olacağı düşünülmektedir. Anılan dönem için öngörülen ana hedefler; % 5 oranında büyüme, nüfus artışının % 2,1 oranında aşağıya çekilmesi, iller arasında dengeli kalkınma ve insan kaynakları için 700 milyar Suriye Lirası ayrılmasıdır. 
2000 – 2005 döneminde % 5 olarak gerçekleşen büyüme oranı, 2006 – 2010 döneminde % 5,6 – 5,7'ye çıkmıştır. İşsizlik oranı % 10,3, işsiz sayısı 537 bin ve son dönemde ancak 39 bin kişiye istihdam imkanı sağlanabilmişti. Diğer yandan; %5 olarak gerçekleşen büyüme oranı, nüfusun dar gelirli kesimine yansımamıştır.
Petrole bağlı gelirler 2001'den 10. Beş yıllık planın ilk yılına kadar  % 58 iken, bugün % 27'ye düşmüştür. Ancak makro ekonomi çerçevesinde alınan bir takım önlemlerle olası bütçe açığı, ülkenin petrol dışındaki üretimin gerçekleştirdiği katma değer ile giderilmişti. Bu değerler, petrol dışı ürünlerin ihracat gelirleri ile kapanmasına çalışılmıştır. 
Diğer yandan, dönemin başında 125 milyon ABD Doları ile başlayan yabancı yatırımlar dönem sonunda beklentilerin altında da olsa 1.5 Milyar ABD Dolarına yükselmiştir. 
İşsizlik oranı 2001'de % 19'dan % 14'lere düştüyse de bu rakam, nüfus oranındaki artış nedeniyle tekrar % 19'lare çıkmıştır. 
10. Beş yıllık plan döneminin değerlendirilmesiyle 11. Plan dönemi için öngörülen öncelikler :

1- % 5'ten fazla yıllık büyüme oranın gerçekleştirilmesi, Bu hedefin gerçekleşmesi için ömümüzdeki beş yıl içinde ve ülke tamamını kapsayacak şekilde 4000 – 4300 milyar Suriye Liralık yatırım yapılmalıdır.

2- Önümüzdeki beş yıllık dönem içinde  nüfus artış oranını % 2,45'ten % 2,1'e düşürecek stratejilerin geliştirilmesi gerekmektedir.

3-Üretimin arttırılması için, insanın kabiliyet kapasitesinin yükseltilmesi öngörülmektedir 

4-Suriye ekonomisinin makro değerlerinde bir denge sağlanmalıdır. 

5-Suriye'nin ikili ve çok uluslu düzeyde Arap ve bölgesel rolünün güçlendirilmesi gerekmektedir.

11. Beş Yıllık Kalkınma Döneminde Planlanan Ortalama Büyüme Oranları :

GSYİH % 5,7 – Tarım % 2,2 – Petrol, gaz ve yeraltı kaynakları % 5 – İmalat sanayi % 13 – Su ve elektrik % 3,9 – İmar ve inşaat % 5,7 – Ticaret ve Turizm % 7,2 – Taşımacılık, ulaşım ve depolama % 8,2 – Sigorta, finans ve emlak % 9,5 – Resmi hizmetletler % 2,4 – Diğer hizmetler % 5,2
İşgücü büyüme oranı 2,5 (nüfus artış oranına yakın) – Çalışanların büyüme oranı dönem sonu itibariyle % 3 (nüfus artış oranı ise 2,1) böylece kümülatif işsizlik eriyecek ve beş yıllık dönem için 1,5 milyon istihdam fırsatı sağlanacaktır. 
Çalışanların büyüme oranı kamuda % 2,6, özel sektörde de % 2,9 olarak gerçekleşmesi halinde işsizlik oranı % 7,4'e düşecektir. Üretkenlik % 2,8 oranında seyrederek 302 bin liradan 337 bin liraya yükselecek, real ücret oranı dönemin ilk yılında % 10, dönemin son yılnda da %7,4 oranında bir büyüme planlanmıştır. Kişi başına düşen milli gelir (enflasyon oranını çıkardıktan sonra) yılda % 3,2 artarak 75 bin'den 85 bin Suriye Lirasına yükselecektir. Bilineceği üzere sabit fiyatlarla kişi başına düşen gelir 2000'de 900 dolar iken, bugün 1500 dolara yükselmiş, plan dönemi sonunda da 1800 dolara yükselmesi beklenmektedir. 
Yatırım harcamaları : 
2036 milyar Suriye Lirası kamuya ait olmak üzere, toplam yatırım harcamaları 4300 milyar Suriye Lirasıdır. İhracat desteği, modern sulama sistemine geçiş, tarım ve sanayi kalkınma desteği ile sosyal yardımlaşmalar gibi (200 – 250 milyar Suriye Lirasına varan fonlar hariç) .

Özel yatırımların payı ise 1264 milyar Suriye Lirası dolayındadır. 

Kamu yatırımlarının dağılımı (milyar Suriye Lirası) : tarım ve sulama 197, kamusal imalat sanayi 70, petrol gaz ve yeraltı kaynakları 95, elektrik ve su 348, (ayrıca dönem içinde 3000 megawatt ek kapasite ihtiyacı olacaktır), imar ve iskan 6, ticaret ve turizm 66, taşıma, ulaştırma ve depolama 448, (özellikle hava ve deniz limanlarının altyapısında önemli çalışmalar yapılmalıdır), ülke genelinde altyapı 700, insan kaynakları için de 700 .

· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.
Suriye’yi cazip kılan etkenleri özetle aşağıda sıralayabiliriz. 

· Ekonomik ve Ticari İlişkilerin Yasal Dayanağını Oluşturacak İkili Anlaşmaların Varlığı (Serbest Ticaret Anlaşması, Çifte Vergiledirmenin Önlenmesi Anlaşması,  Yatırımların Karşılıklı Teşviki ve Korunması Anlaşması),
· Serbest Ticaret Anlaşması Dikkate Alınarak Pazara Girişte İlk Olma Avantajı ve  Serbest Ticaret Anlaşması Sayesinde Türk Yatırımı Kapsamında Suriye`de Üretilecek Özellikle Sanayi  Ürünlerinin Gümrük Vergisi Olmaksızın Türkiye`ye  İhraç Edilebilmesi,
· GAFTA Çerçevesinde Arap Ülkelerine Suriye Menşei Kazandırarak Vergisiz Giriş İmkanı,
· Piyasa Ekonomisine Henüz Geçmekte Olan Ülke Pazarının Başta Hizmet Sektörü Olmak Üzere Dış Yatırım İhtiyacı,
· Önümüzdeki Dönemlerde Özelleştirmenin Gündeme Gelmesi,
· Hemen Hemen Tüm Tüketim Malları, Makine ve Ekipmanda ve Elektronik Ürünlerde İthalatçı Konum,
· Filistin, Lübnan ve Irak`tan Göçler Nedeniyle Altyapı ve Konut Sektöründe Yatırım İhtiyacı,
· Ucuz Hammade-Enerji ve İşgücü,

· Ekonomide Özellikle Serbest Piyasa Ekonomisine Geçişe İmkan Sağlamak Üzere  Bankacılık Sektöründe ve Döviz İle İlgili Yapılan Düzenlemeler,
· Pazarın Ülkemize Yakınlığı. 

Yatırım beklenen alanlar

· Yol, liman, havaalanı ve alt yapı inşaatı yanında otel, ofis, konut, alışveriş merkezi ve hastane inşaatı ve işletmeciliği,   

· Her türlü inşaat malzemesi üretimi ve  ve özellikle toptan satışı (Örn. Yapı Market),

· He türlü makina ve parçası üretimi ve satışı (Otomotiv yan sanayi dahil) , 

· Elektrik, elektrikli ev aletleri ve elektronik sektöründe üretim ve satış-Özellikle elektrik sektöründe ciddi yatırımlara ihtiyaç duyulmaktadır. (Örn. Jeneratör, Trasformatör, Regülatör, Güneş ve Rüzgar Enerjisinden Elektrik Üretimi) 

· Güneş Enejisinden Isınma Sistemleri,

· Medya Özellikle Reklamcılık,

· Mobilya-Özellikle modern ev ve ofis mobilyaları üretimi ve satışı,

· Gıda üretimi ve toptan satışı (Özellikle bu sektörde ciddi koruma sağlandığı için uzun vadede Türk firmalarınuı  bu ülkede kalıcı olmasının sağlanması açısından yatırıma ihtiyaç duyulmaktadır ve dağıtım ağının da Türk firmalarınca kurulması bu sektördeki başarımızı daha da arttıracaktır.).   

Yatırım önerileri
· Suriye`de yapılacak yatırımlarda %100 sermayenin yabancıya ait olmasında bir sakınca bulunmamaktadır ancak yatırımın sektörüne göre güvenilir ve güçlü yerli bir Suriyeli ortak bulunmasında, 

· Ortaklık kurulması durumunda, ağırlık hissenin Türk firmasında olmasında, 

· Ortaklık sözleşmesinde mutlaka anlaşmazlıkların halli konusunda “Tahkim”e gidileceğine dair hüküm bulunmasında,
·  Özellikle ortaklık kurulması durumu da dahil olmak üzere, gerek avukat gerekse finans müdürü (Muhasebeci) seçiminde çok dikkatli olunmasında, 

· Türk yatırımlarına ilişkin fabrika alanı seçiminde öncelikli olarak organize sanayi bölgelerinin tercih edilmesinde,

· Suriye`de yatırım yapma fikri oluşmussa, yatırım kararı öncesinde Şam Büyükelçiliği`ne ve dolayısıyla Şam Ticaret Müşavirliği`ne veya Halep Ticaret Ateşeliği`ne danışılmasında,

fayda görülmektedir.

Tehlikeler ve olumsuzluklar
Tehlikeler başlığı altında, Suriye ile ilgili ticarette aşağıdaki bilgilerin verilmesinde fayda görülmektedir;  

1) Sözleşme yapın ve mutlaka Sözleşmede anlaşmazlıkların halli konusunda “Tahkim”e gidileceğine dair hüküm koyun!

2) Peşin veya bankalar aracılığıyla çalışın!

3) Ticaret veya başka bir ekonomik alanda faaliyet gösterecekseniz öncelikle güvenilir ve güçlü yerli bir Temsilci bulun! Özellikle kişilerin kendilerine ilişkin verdiği bilgilere temkinli yaklaşın! 

4) İhracatta veya ekonomik bir faaliyette karşılaşacağınız tüm sorunları siz veya temsilciniz aracılığıyla Ticaret Müşavirliği’ne iletin!

5) Özellikle inşaat, altyapı ve devlet ihaleleri konusunda gelecek yüksek meblağlı proje tekliflerine şüpheci yaklaşın ve Ticaret Müşavirliği’ne danışın!

6) Suriyeli temsilcinize mutlaka ithalatta veya pazarlamada hedef koyun ve teşvik edin!

7) Şirket kurma, mağaza açma ve yatırım yapma gibi konularda mutlaka yerli ve güvenilir bir avukat/danışman ve muhasebeci bulun!

8) Sabırlı olun, “zaman” kavramının ortadoğuda farklı anlaşıldığını unutmayın!

9) Etnik, dini ve siyasi konularda hassas davranın!

10) Unutulmuş başka hususlar olabilir Şam Ticaret Müşavirliğimizle veya Halep Ticaret Ateşeliğimizle iletişim kurun.....

Olumsuzluklar başlığı altında, Suriye ile ilgili ticarette aşağıdaki bilgilerin verilmesinde  fayda görülmektedir;  

· Serbest Ticaret Anlaşması’nın uygulamasında karşılaşılan sorunlar (Kurumlararası koordinasyon eksikliği, vergi indirimi, tarım ürünleri yasakları)

· İhale sürecinin uzaması, iptalleri, teminat mektuplarının serbest bırakılması.

· Bankacılık sisteminden kaynaklanan sorunlar (komisyon yüksekliği, STB’de teminat limitlerinin düşük olmasından dolayı aracı banka kullanımının maliyetleri artırması, Türk Bankası’nın bulunmaması)

· Hizmet sektörünün serbest olmaması (Özellikle müteahitlik)

· İkili veya transit ulaşımda geçiş ücretlerinin yüksekliği.

· Uluslararası ticaretin kurallarına uymaksızın yapılan ticarette çıkan anlaşmazlıklar. (Sözleşmesiz veya maddi veya teknik ihtilafların nasıl çözümleneceğine dair sözleşmelerde hüküm bulunmaması)

2- Müteahhitlik Sektörü
- 
Ülkenin müteahhitlik ve teknik müşavirlik sektörüne ilişkin 2010 yılı bilgileri,
Suriye'de teknik müşavirlik (mühendislik) mesleği 2010/80 sayılı kararname ile düzenlenmiştir. Buna göre mühendislik mesleği aşağıda gösterildiği gibi iki ana katagoride ve bunların alt katagorilerinde toplanmıştır.

Mühendislik Şirketleri



Mühendislik Büroları
İmar ve İnşaat Şirketleri


İnşaat mühendisliği
İnşaat Müteahhitleri Şirketleri


Mimarlar
Endüstriyel Mühendislik Şirketleri

Makime mühendisliği







İletişim mühendisliği








Elektrik mühemdisliği








Tıp mühendisliği








Jeoloji mühendisliği








Elektronik mühendisliği








Kimya mühendisliği








Dekorasyon mühendisliği








Ziraat mühendisliği








Fizik mühendisliği








Kimya mühendisliği








Bilişim mühendisliği








Gıda mühendisliği

Müteahhitlik sektörü ise, İskan ve İmar Bakanlığı'nın denetiminde bulunan Suriye Müteahhitler Sendikası tarafından organize edilmektedir.
- 
Ülkede müteahhitlik ve teknik müşavirlik sektörüne ilişkin 2011 yılı beklentileri,
- 
Ülkede kısa ve orta vadede uluslararası ihaleye çıkacak önemli projeler (özellikle konut, alışveriş merkezi, iş merkezleri, petrol ve gaz rafinerileri, boru hatları, baraj, sulama, enerji santralleri, yol, demiryolu, otoyol, köprü, liman, havaalanı, spor tesisleri, rekreasyon sahaları, otel vb.),
Suriye'de konut sektöründe başlıca isimler; İskan ve İmar Bakanlığı, Genel İskan ve Askeri İskan Kurumlarıdır. Daha sonra kooperatifler ve son olarak bu sürece özel sektör de katılmıştır. 

Suriye Arap Cumhuriyeti

İskan ve İmar Bakanlığı

Genel İskan Kurumu

1961/683 sayılı kararname ile kurulan Genel İskan Kurumu, ülkenin büyük kentlerinde (memur – müstahdem – işçi) gibi dar gelirli kesime yönelik inşa ettiği halk evleri nakit veya faiz almadan taksit ile satmak için kurulmuştur.

Kurumun başlıca görevleri :

· Toplu konut için arazi ve altyapının temin edilmesi,

· Toplu kontları kendisi veya bir başkası tarafından inşa ettirmesi,

· İnşa ettiği konutları satmayı ve işletmesi,

· Belirli koşullarda konut inşaatına tahsis edilen parsellerin satış ve dağıtımı,

· Yukarıda belirtilen görevlerle ilgili sair işlemlerin ifası,  
Kurumun başlıca faaliyetleri :

· Arazi planlaması ve tasmifi,

· Teknik Müşavirlik hizmetlerin verilmesi,

· Projelerin inşası,

Kurumun amacına ve yararlanan kesimlere göre proje dağılımı :

· Tasarruf Mesken Projeleri,
· Sosyal Konut projeleri,

· Halk evleri,

· İşçi konutları,

· Üniversite Öğretim Görevlileri Konutları,

· Yetişkin Genç Konutları,

Emlak Geliştirme ve Yatırım Kurumu tarafından

Lisans alan Özel İnşaat Şirketleri
A & A United Limited Company

A-T Syrian Company for Real Estate Investment and Development

Amessa Limited Company

Al Awael Limited Company

Al Dimashkiah

Al Ghad ve Real Estate Development Company

Al Yaman for Real Estate Development

Al Zaim Holding

Bena Properties

Cartel Limited Company

Durra Golf Limited Company

Ebla Limited Company

Emaar Syria

Invest Group Overseas

Jarrah, Shami and Achqar Limited Company
Kian Limited Company

Nour for Real Estate Investment and Development

Palmyra Real Estate

Tameer Aş Sham

Wahhoud Group
Suriye Arap Cumhuriyeti Ulaştırma Bakanlığı

Kamu Özel Ortaklığı (PPP) Yöntemiyle Sunulan Başlıca Ulaştırma Projeleri

	Sıra No.

	Proje
	Tahmini Maliyet

	1
	Hızlı iki Otoyol:

Birincisi, kuzeyden Güneye uzanan Türkiye sınırı ve Ürdün sınırı arasında 500 km. uzunluğunda, diğeri ise batıdan doğuya uzanan Suriye'nin Sahil Bölgesi ve Irak sınırı arasında 370 km. uzunluğunda paralı otoyol (Toll Road) inşa edilecek.

Yatırımcı, proje için gerekli finansmanı temin eder, Devlet ise istimlak ve kredi üzerine egemenlik garantisi verir.

Sözleşme süresi: 40 yıl işletme + 7 yıl inşa ve tasarım.
	1,8 Milyar ABD Doları

	2
	Şam Büyük Çevre Yolu:

Şam İlini çeviren ve uluslarası yolları birbirine bağlayan 4 şeritli yol.

Yatırımcı, proje için gerekli finansmanı temin eder, Devlet ise istimlak konusunu üstlenir.

Sözleşme süresi: 30 yıl işletme + 3 yıl inşa
	400 Milyon ABD Doları

	3
	Orta Bölgede Lojistik İstasyon:

Yukarıda yer alan iki otoyol projesinin (1) kesişme noktasında yer aldığından ve Hasya Sanayi Bölgesine yakın olduğundan, yerli  ve yabancı pazarlar için lojistik hizmet vermede ve transit taşımacılık için gerekli hizmetleri temin etmede büyük rol oynamaktadır. Söz konusu istasyon 620.000 m2'lik alanı kapsayacak ve yılda 6.000 ton aktarma sağlayacaktır.

Yatırımcı, proje için gerekli finansmanı temin eder, Devlet ise istimlak konusunu üstlenir ve finansmanda katkıda bulunur.
	Fizibilite çalışmasına göre değerlendirilecektir.

	4
	Hicaz Demiryolu İstasyonu ve Şam Uluslararası Havaalanı arasında Demiryolu Projesi:
30,2 km. uzunluğunda günde Şam'dan Şam Uluslararası Havalanına 10,000 yolcu taşıyacak elektrikli çift demiryolu. Ayrıca, gelecekte bir kaç yerleşim merkezine hizmet verecektir.

Yatırımcı, proje için gerekli finansmanı temin eder, Devlet ise tren yolu için, ve gerekli elektrik üretim tesisleri sağlayacaktır.

Sözleşme süresi: 30 yıl işletme + 3 yıl inşa.
	112 milyon ABD Doları.

(Arazi ve projede kullanılacak malzemelerin fiyat artışı dikkate alınmayacaktır.)

	5
	Şam –Suriye Ürdün Sınırı Arasında Demiryolu:

Bu demiryolu kuzeyden Avrupa ve Türkiyeyi, güneyden Arap Körfezini ve Yemen`i bağlayan yolu tamalayacak. Bu proje bölgesel önem taşıdığı nedeniyle EUROMED Programı tarafından iyi karşılanmaktadır. 145 km. uzunluğunda olacak olan bu demiryolu, 2025 yılında günde 2.700 yolcu ve 6,6 milyon ton mal taşıyacaktır.

Devlet, altyapı işlerini üstlenecek, yatırımcı ise makine ve ekipmanları tedariğini ve projenin işletilmesini sağlayacak.

Sözleşme süresi: 25 yıl işletme + 3 yıl inşa.
	311 milyon ABD Doları

	6
	Şam Metrosu (Şam Valiliğinin İşbirliği ile):

16,5 km. uzunluğunda olacak metro hattı, Şam'ın içinden geçecek ve 17 istasyona uğrayacaktır. Ayrıca, şuan mevcut veya gelecekte yapılması düşünülen yerleşim yerlerine, ticari merkezlerine, üniversitelere, otogarlara ve demiryolu istasyonlarına ulaşım hizmeti verecek ve günde 850.000 yolcu taşıyacaktır.

Bu proje özel sektör tarafından Kabun, Hicaz ve Al Muaddamiye otogarajlarında müştemilatı ile birlikte yapımı ve işletilmesi sunulmuş bulunmaktadır.

Sözleşme süresi: Projenin maliyeti ve özel sektörün katılımına bağlıdır.
	1,8 milyar ABD Doları.

	7
	Kabun Tren İstasyonu Kompleksi:

Şam/Kabun'da tren ve metro istasyonu. Yolculara 30-45 dakika zaman tasarrufu sağlayacak ve Mall ile idari binalar inşa edilecektir. İstasyon 10,6000 m2 arazı üzerine inşa edilecektir.

Yatırımcı, proje için gerekli finansmanı temin eder, Devlet ise istimlak işlemleri üstlenerek ve uygun yasal ortamı sağlayacaktır.

Sözleşme süresi: 25 yıl işletme + 5 yıl inşa
	31 milyon ABD Doları

	8
	Şam Uluslararası Havaalanında Yeni Yolcu Binası:

Yılda 8 milyon yolcu kapasiteli Şam Uluslararası Havaalanında yeni bir yolcu binası inşası ve donatımı.

Sözleşme süresi: 20 yıl işletme + 2 yıl inşa
	466 milyon ABD Doları

	9
	Eski Lattakia Limanının geliştirilmesi ve rehabilitasyonu

Proje, karada 271.000 m2 suda 10.9000 m2 üzerinde yer almaktadır.

Eski havza yerinde kensel çevre yaratarak, liman bölgesi kentin (Lattakia) önemli yapılarıyla birleşecek.

Yatırımcı, proje için finansmanı temin eder, Devlet ise gerekli araziyi takdim edecektir.

Sözleşme süresi: 35 yıl işletme + 2 yıl inşa
	155 milyon ABD Doları

	10
	Suriye Sahil Bölgesinde Gemi Yapımı ve Onarımı için Havza

Yatırımcı, proje için gerekli finansmanı temin eder, Devlet ise gerekli araziyi sağlar. 5,61.000 m2 üzerinde inşa edilecek olup, deniz taşımacılığı faaliyetlerini arttıracaktır. Ayrıca 450 yeni istihdam sağlayacaktır.

Yatırımcı, proje için finansmanı temin eder, Devlet ise gerekli araziyi takdim edecektir.

Sözleşme süresi: 20 yıl işletme + 2 yıl inşa
	44  milyon ABD Doları

	Sunulan Projelerin Toplam Değeri Yaklaşık 5 Milyar ABD Doları


- 
Sektördeki iş fırsatları, 
- 
Pazara girişte kullanılabilecek enstrümanlar,

- 
Müteahhitlik sektöründe yabancı firma faaliyetlerine yönelik kısıtlamalar, riskler ve/veya avantajlar, 
Suriye'de altyapı projeleri genellikle ihale sistemi ile gerçekleştirilmektedir. Projelerin mahiyetine göre ihaleler yerli veya uluslararası niteliktedir. İhaleye katılım şartları ilgili kurumun hazırladığı dosyada yeralmaktadır. Ancak konut ve buna bağlı projelerin gerçekleştirilmesi, 09.07.2008 tarih ve 15 sayılı Emlak Geliştirme ve Yatırım Kanunu "Law of  Real Estate Development and Investment" ve 07.10.2009 tarih ve 5410 sayılı Yönetmeliğe göre, yerli ve yabancı firmalarının Gayrimenkul Geliştirici "Real Estate Developers"  niteliğinde olmalıdır. 
2008/15 sayılı kanun kapsamında izin verilen projelere tanınan avantajlardan bir kısmı aşağıda gösterilmiştir :

· Projenin ihtiyacı olan enstrümanların geçici ithalatı,

· İzin verilen projenin tamamlanması için her türlü inşaat malzemeleri ve ekipmanların ithalatı,

· Emlak geliştirme mesleğini icra etmeye yetkili gayri menkul geliştiriciler Suriye dışındaki projeleri için gerekli makine ve ekipanların geçici olarak ithal ettikleri gibi, geçeci olarak da ihraç edebileceklerdir.

· Kanun kapsamında izin verilen projelerden elde edilen kar, 2006/51 sayılı kanunun 3. Maddesi ile 5. Madenin E. bendinde yeralan gelir vergisine bağlıdır. 

· Gayrimenkul geliştiriciler, projeleri için Suriye'de yetkili bankalarda yabancı döviz hesabı açabilirler.
· Gayrimenkul geliştiriciler, projelerin döviz ihtiyacını öz kaynaklarından sağlayacaklardır.
· Gayrimenkul geliştiriciler, projeleri için Suriye'deki yetkili bankalardan kredi alabilir. 
- 
Projelerin finansmanı genel olarak ne şekilde sağlanmaktadır,
Finansman yerel geliştiriciler için bir sorun olmaya devam etmektedir.Özel sektör bankaları mispeten düşük seviyede sermaye ile çalışmakta ve bir varlık için verebilecekleri kredi sermayelerinin maksimum % 25 ile sınırlıdır. Suriye'de katılım bankası dışında en büyük özel sektör bankasının sermayesi 65.7 milyon doları geçmezken katılım bankalarının asgari sermayesi 330 milyon dolar. Kamu bankaları da bu konuda sınırlıdır, ancak geleneksel olarak daha yüksek sermayeli olduklarından kredilendirme konusunda daha fazla esneklik gösterebilmektedir. 2009'da kredilendirme kapasiteleri her ne kadar aşağıya çekilmişse de, bu olgu projelerin hızlandırılmasını olumlu yönde etkilemektedir.
BOT kapsamındaki projelerin durumu ise daha vahim. Arazi mülkiyeti devlete ait olduğundan maddi teminat olarak gösterilememekle beraber bankalar, bu projelere aktif varlık olarak değerlendirmemektedir. 2009'da Merkez Bankası kararı ile asgari sermaye limitleri de yukarı çekilmiştir. Özel bankalarda 33 milyondan 220 milyon dolara, katılım bankalarında da 110 milyondan 330 milyon dolara yükselmiştir.  
- 
Yatırımlarda kamu-özel sektör işbirliği ve yap-işlet-devret modelinin rolü,
Her iki alternatif için de hala karar verme anlamında bekleme süreci söz konusudur ve özellikle gerek yukarıda zikredilen büyük ulaştırma projeleri gerekse büyük elektrik projeleri bu nedenle tek bir çivi çakılmazksızın beklemektedir.
Diğer taraftan; Suriye`de özel sektör tarafından elektrik üretilmesi, dağıtımı ve satımına ilişkin düzenlemeleri içeren 14/11/2010 tarihli ve 32 Sayılı Elektrik Kanunu; 24 Kasım 2010 tarihli Resmi Gazete’de yayımlanmıştır ve bu Kanun`un 14 Mayıs 2011 tarihinde yürürlüğe girmesi söz konusudur. Dolayısıyla, bu Kanun`un yürürlüğe girmesine sayılı günler kalan bu dönemde yüksek düzeyde bir karar verilmesi beklenmektedir.  
- 
Makine, ekipman ve kalifiye işgücü sıkıntısı var mı?,
Gerek makine ve ekipman gerekse kalifiye işgücü sıkıntısı olduğu düşünülmektedir. Özellikle kalifiye işgücü sıkıntısı sorunun aşmak için firmalarımızın ülkemizden kalifiye işgücü getirmesi durumu için de, mevcut işgücünün %10`unu aşamayacak şekilde kalifiye işgücü getirilmesi (Hatta özel projelerde bu oranın Çalışma ve Sosyal İşler Bakanı yetkisiyle arttırılması mümkündür.)mümkün olmakla birlikte,   yabancı çalışanlar için kişi başı daha önce alınan 100.000 SYL (yaklaşık 2.200 ABD Doları) iken, 500.000 SYL (11.000 ABD Doları)’ye kadar çıkarılmıştır ve Müşavirliğimizce, Müteahhitlik Sektöründe en önemli sorunlardan birisi olarak değerlendirilmektedir.  
- 
Müteahhitlik sektöründe hangi ülke veya ülkelerin ağırlığı bulunmakta,
Körfez ülkelerinin net bir şekilde ağırlığının mevcut olduğunu söylemekte fayda bulunmaktadır.  
-
Hangi ülkelerle yapılacak işbirliği pazara girişte firmalarımıza avantaj sağlayabilir,

Suriye veya Körfez ülkeleri firmaları ile yapılacak işbirliğinin pazara girişte firmalarımıza avantaj sağlayacağı düşünülmektedir. 
- 
Müteahhitlik sektörünün ülke ekonomisindeki yeri,
Suriye'nin GSYH tablosunun incelenmesinden de görüleceği üzere müteahhitlik, imar ve inşaat sektörünün payı 1963 yılından bu yana cari piyasa fiyatıyla % 3'ü geçememiştir. Ancak; Suriye'de müteahhitlik sektörü, Suriye'nin izlediği ekonomik sistem ile ülkenin içinde bulunduğu siyasi istikrar nedeniyle özellikle son yıllarda gelişmeye başlamıştır. Ekonomik kriz bölgede bulunan bazı ülkeler üzerinde olumsuz etkilerini gösterince, beraberinde rekabeti de getireren yerli ve uluslararası şirketler, Suriye'nin müteahhitlik sektörüne ilgi duymaya sevketmiştir. 

- 
İnşaat sektörü standartları,
· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.
Müteahhit Firmalarımızın Genel Sorunları;
- Suriye'de tescilli firma sahip ve çalışanlarının her sene çalışma ve oturma yenileme işlemlerinin, yorucu ve uzun sürede yapılması,

- Yabancı Çalışanların Teminatları hakkında Çalışma ve Sosyal İşler Bakanlığı`nın 27.12.2009 tarihinde açıkladığı Genelgeye göre, yabancı çalışanlar için kişi başı daha önce alınan 100.000 SYL (yaklaşık 2.200 ABD Doları) iken, 500.000 SYL (11.000 ABD Doları)’ye kadar çıkarılmıştır ve en önemli sorunlardan birisi olarak değerlendirilmektedir.  
- Resmi işlemlerde, işlemlerin hızlı yürütülebilmesi için imzaya yetkili kişilerin kendilerinin bir şekilde makamlarında bulunmadıkları durumlarda (Hastalık, İzin vb.)  “vekalet” müessesini kullanmamaları,    

      

- İki ülke arasındaki Anlaşmaların, Suriye kurumlarınca veya aynı kurumun değişik birimlerince farklı yorumlanıp, her seferinde farklı uygulanması,

- Resmi ihalelerde ihale sürecinin uzunluğu, kesinleşen ihalelerde akreditif açma sürecinin uzunluğu, ödemelerde gecikmeler, sözleşmelere değişik yorum getirilmesi ve en önemlisi, kazanılmış ihalelerin akreditif açma veya yer teslim aşamasında iptallerin söz konusu olması ve dolayısıyla bu kapsamda yaşanan masraf, zaman kaybı ve fiyat farkının ortaya çıkması, 

- Sınır kapılarında işadamlarının giriş ve çıkış işlemlerinde hızlandırma yapılması için bir formül bulunması. 
3- Teknik Müşavirlik Sektörü
· Ülkenin teknik müşavirlik sektörüne ilişkin 2010 yılı bilgileri,

· Ülkede  teknik müşavirlik sektörüne ilişkin 2011 yılı beklentileri,

· Sektördeki iş fırsatları,
· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.

Bu ülkede, teknik müşavirlik sektörünün gelişmemiş olması nedneiyle sağlıklı bir bilgi veya veri toplanamamıştır.  
4- Müteahhitlik, Teknik Müşavirlik ve Yabancı Yatırım Mevzuatı
- 
Varsa müteahhitlik ve teknik müşavirlik sektörünü düzenleyen mevzuata ilişkin özet bilgi,
Suriye'de müteahhitlik ve teknik müşavirlik sektörünü düzenleyen mevzuat 2008/15 sayılı Emlak Gelişltirme ve Yatırım Kanunu ile 2009/5410 nolu Başbakanlık Yönetmeliğidir.
Anılan Kanunda; Emlak Geliştirme ve Yatırım Ajansı'nın kurulması, kanun çerçevesinde izin verilen emlak geliştirme projelerine tanınan avantajlara, emlak geliştiricileri  ve anılan kanun ile yönetmelik çerçevesinde emlak geliştirici ile ajans arasındaki ilişkiye değinilmektedir.

Emlak Geliştirme ve Yatırım Ajansı

Kuruluş Amacı, Görevleri ve Yönetimi
Madde 1 : Ajansın kuruluşu
09.07.2008 tarihli ve 15 sayılı Emlak Geliştirme ve Yatırım Kanun'unun ikinci maddesinde;

Suriye Arap Cumhuriyeti'nde, idari ve maddi yönden özerk, İskan ve İmar Bakanı'na bağlı merkezi Şam'da ve diğer illerde şube açma yetkisi bulunan Emlak Geliştirme ve Yatırım Ajansı adı ile bir kurumun oluşturulacağı belirtilmiştir. 

Madde 2 : Ajansın amacı

Ajansın amacı, ülkenin inşaat ve imar sürecindeki payını arttırmak, bu çerçevede yerli özel sektörün daha aktif bir rol alması, Arap ve yabancı yatırımlarının emlak geliştirme sektörüne yönlendirilmesiyle ilgili olarak, emlak sektörünün geliştirilmesi ve buna bağlı yatırımların teşvik edilmesinin organize edilmesidir. Bu çerçevede Emlak Geliştirme ve Yatırım Ajansı ;
a) İskan ve imar sektörü için konut ve buna bağlı hizmet binalarının inşasına mahsus arazi tahsis,

b) Yeni uydu kentlerin kurulması,

c) Gece kondu bölgelerin re-organize edilmesi,

d) Dar gelirli vatandaşların konut ihtiyacının karşılanması,

Konularında aktif olması beklenmektedir.

Madde 3 : Ajansı yönetimi

Ajans, yönetim kurulu ve genel müdür tarafından yönetilir.
a) Kurul
Bakan, Başkan

Genel müdür, Başkan Yardımcısı

Genel İskan Kurumu Genel Müdürü, Üye

Tapu Kadastro Genel Müdürü, üye

Genel Müdür Yardımcısı, üye

Yerel Yönetimler ver Çevre Bakanlığı, Kentsel Planlama Müdürü, üye

Maliye Bakanlığı temsilcisi (müdür seviyesinde), üye
Ekonomi Bakanlığı temsilcisi (müdür seviyesinde), üye

Tarım Bakanlığı temsilcisi (müdür seviyesinde), üye

Turiz Bakanlığı temsilcisi (müdür saeviyesinde), üye

Devlet Planlama Teşkilatı temsilcisi (müdür seviyesinde), üye

Emlak geliştirme sektöründe iştigal eden iki özel sektör temsilcisi, üye 

b) Müdür ve yönetim kurulu üyeleri babaşbakan kararı ile onaylanır.

c) Yönetim kurulu, müdürn daveti daveti ile en iki ayda bir ve gerekli görüleceği hallerde toplanır. Toplantı, müdür dahil üyelerin çoğunluğu ile katılmaları halinde geçerlidir.

d) Yönetim kurulu kararları salt çoğunluk ile alınır. Eşitlik hallerinde Müdür tercihli kişidir.

e) Kurul raportörü bakan tarafından tayin edilir.

Madde 4 : 

a) Yönetim kurulu, emlak geliştirme ve yatırım ile ilgili politikaları ve planları belirler, bunların ajansın amacına yönelik uygular ve özellikle :
b) Ajansın yıllık bütçesini ve buna bağlı muhasebe sistemini belirler,

c) Ajansın görev alanına giren kanun ve karar tasarıları hazırlar,

d) Emlak geliştirme mesleğinin işleyiş tarzını teklif eder ve bakanın kararı ile yürürlüğe girer,

e) Emlak geliştirme bölgelerinin oluşturulmasını teklif eder.

f) Emlak geliştirme mesleğini icra etmek isteyenlere ruhsatname verir ve veriliş nedemlerine aykırılık hallerinde iptal eder.

g) Projeleri, kanun kapsamına alınmasıyla ilgili başvuruları onaylar, veriliş nedenlerine aykırılık hallerinde iptal eder.

h) Kanun kapsamına alınan projelere tanınacak avantajları belirler ve ihlali durumunda iptal yoluna gider. 

i) Projelerin sınıflandırılması ve sosyal boyutları olan projelerin temellerinin tanımlanması ve gerektiği hallerde  modifiye edilmesi,

j) Gayrimenkul alanları oluşturmak amacıyla emlak ve emlak bölümlerinin istimlak edilmesi teklifinde bulubulması, 

k) Gayrimenkul alanları oluşturmak amacıyla, imar planı dışında kalan emlak, emlak bölümleri ve kamuya ait gayrimenkullerin satın alınmasının onaylanması, 
l) ajans planı çerçevesinde araştırma ve etüd çalışmalarında bulunmak üzere ajansın dışından uzmanlar ile sözleşme yapması,

m) kanun yönetmeliğini teklif etmek,

n) Ajansın hedeflerine hizmet etmek amacıyla yurt içinde ve dışında kongre, buluşma ve forum organize edilmesi,   
Read phonetically
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Madde 5 :

a) Ajansın genel müdürü ücret ve tazminatın yeraldığı bir kararname ile tayin edilir.
b) Genel müdürün birden çok yardımcısı olabilir. Bunlar genel müdürü teklifi ile bakanın kararı ile tayin edilirler.

Madde 6 :

Genel müdür, ajans ile ilgili işleri yürütmekle görevlidir. Bu bağlamda özellikle ;
a) Diğer taraflar ve yargı önünde ajansı temsil eder, başkalarına da temsil yetkisi verebilir.

b) Genel kurulda alınan kararların uygulanmasını sağlar ve özellikle :

· Mesleği icra ruhsatnamesinin verilmesi ve ihlal durumunda iptal edilmesi,

· Projeleri kanun kapsamına alınması ve ihlal durumunda iptal edilmesi,

· Sosyal boyutlu projelerin temellerinin belirlenmesi,

· Projelerin katagorize edilmesi,
· Her proje için belirlenecek avantajların belirlenmesi,

c) Ajansa ait giderleri yürürlükteki mevzuat göre sarf eder,

d) Ajansın faaliyetlerini yansıtan yıllık raporları hazırlar, 

e) Bakanın onayına sunulmak üzere Ajansta çalıştırılacak müdürleri teklif eder,

f) Çalışanların sözleşmelerini hazırlar,
Madde 7 :

Gelir ve giderlerin dengeli olduğuna dikkat edilen Ajansın özerk bütçesi, maliye bakanlığının görüşü de alınarak yönetim kurulu tarafından hazırlanır ve bakanın kararı ile onaylanır. Ajansın gelir kaynakları aşağıda gösterilmiştir :
a) Devlet bütçesinden ayrılan ödenek,

b) İşletilen paradam elde edilen aidat,

c) Faaliyetlerinden dolayı tahsil ettiği bedeller,

d) Bakanlar kurulunun onayladığı hibe, bağış ve hediyeler,
e) Bir önceki mali yılın bütçesinden ciro edilen tasarruflar,

f) Yürürlükteki mevzuatın izin verdiği diğer gelirler,  

Madde 8 :

İşbu kanun hükümleri dışında Ajans, idari nitelikli diğer kuruluşlar için geçerli mevzuatı ve özellikle bünyesinde çalışanlara 2004/50 sayılı devlet personel kanun hükümlerini uygular.
Madde 9 :

Ajansı kadrosu kararname ile belirlenir

Madde 10:

İşbu kanunda yeralmayan hususlarla ile ilgili olarak başta ticaret ve ticari şirketler kanunları olmak üzere yürürlükteki diğer mevzuat hükümleri geçerlidir.

2008/15 No'lu Kanun Uyarınca İzin verilen Emlak Geliştirme Projelerine

Tanınan Avantajlar ve Uyuşmazlıkların Giderilmesi

Bir :

a) 2008/15 No'lu kanun kapsamında değerlendirilen emlak geliştirme projeleri aşağıda gösterilen avantajlardan yararlandırılır : 

1. Başka amaçlarda kullanılmaması kaydıyla, projenin uygulama aşamasında ihtiyaç duyulacak her türlü makina, ekipman, ağır iş araçları, binek araçları..vs. için geçici ithal edilmesi,

2. İzin verilen projelerin ihtiyacı olan tüm inşaat malzemelerinin ithaline izin verilmesi,

3. Yukarıda sözü edilen malzemelerin ithalatında özellikle menşe ülke açısından dış ticaret mevzuatı hükümleri aranmayacaktır,   
b) Emlak geliştirme mesleğini icra etmekle yetkilendirilen emlak geliştiricileri, yurtdışında gerçekleşltirecekleri projeler için geçici olarak ithal ettikleri makine ve ekipmanlarına geçici ihraç izni verilir.

c) Emlak geliştiricileri, daha ileri teknoloji kullanma gerekçesiyle projeyi icra ettiği süresinde gecici ithal ettiği GTIP'lerde değişiklik yapabilir.  
Madde 23

a) 22. maddenin 2.fıkrasının (a) bendinde anılan proje gereksinmeleri, yönetim kurulu kararı olmadan, ülkede bırakılmaz ve başka bir amaçla da kullanılamaz.

b) Emlak geliştiricileri, projenin amacına yönelik ihtiyaçları ithalatı 22. Maddenin 2. Fıkrasının (a) bendinde yeralan ve hizalarında miktarları gösterilen maddelerden yapılmalıdır. Fazladan ithal edilen veya ithalatın amacı dışında kullanılan miktar için ülkenin dış ticaret mevzuatı uygulanır.   

c) Konuyla ilgili ihlallerin tekrarlanması halinde projenin, kanunda öngörülen avantajlardan yararlanması engellenir. 
Madde 24
a) Kanun kapsamına alınan projelerden elde edilen gelir 2006/51 No'lu kararnamenin 3.maddesi ile 5. Maddenin (5) fıkrasında gösterilen vergi oranlarına ve avantajlara bağlıdır.
b) İndirim ve avantajın kriterleri maliye bakanlığı ve ajansın teklifi ile başbakanın kararında gelirlenir.

c) Yönetim kurulunun önerisi ve başbakanın kararı ile kanunda öngörülen avantajlardan, başlamış projeler de yararlandırılabilir.
Madde 25
a) Ajans yönetim kurulu, emlak geliştiricileri, proje uygulama sürecinde kanun hükümlerini ihlal etmesi halinde proje için tanıdığı avantajları dondurabilir.
b) Mülkiyeti kamuya veya idari birimlere ait projelere de  gerek bu kanunda olsun gerekse diğer mevzuatlarda yeralan avantajlardan da yararlandırılır.  
Madde 26
a) Emlak geliştiricileri icra edecekleri proje için bankalarda döviz hesabı açtırabilir.
b) Emlak geliştircileri, projenin ihtiyacı olan dövizi kendilerinin öz kaynaklarından sağlanacaktır.

c) Kanun'un 18 ve 19. Maddeleri de dikkate alarak, emlak geliştiricileri dövizlerini izin verilen projelerin finansmanında veya sermaye payınıun karşılanmasında veya hisse senetlerinin satın alınması da kullanabilir. 
d) Emlak geliştiricileri, öz varlıkları karşılığında Suriye'de bulunan bankalardan projeleri için kredi talebinde bulunabilirler.  
Madde 27 : 
Dış kaynaklar :
a) Suriye, Arap veya yabancıların Suriye'de bulunan bankalar veya kambiyonun uygun göreceği yöntemler ile yurt dışından yapılan döviz transferleri,

b) Kanun kapsamına alınan projelerin kurulması, genişletilmesi, yenilenmesi veya geliştirilmesi amacıyla yurtdışından getirilen makine, ekipman, araç ve işlenmek üzere inşaat malzemeleri (bilahere ihraç edilmek üzere geçici ithal edilenler hariç), 
c) Kanun kapsamına alınan projelerde sermayenin işletilmesinden doğan kar, aidat ve yedekler,
d) Manevi haklar, (Fikri mülkiyet hakları dahil) kapsar,
Madde 28 :
a) Yurtdışında bulunan Suriyeli, arap ve yabancı emlak geliştiricileri döviz cinsinden net paylarını projenin işletmeye konulacak aşamaya getirildikten sonra yurtdışına transfer edebileceklerdir.
b) Emlak geliştiricinin iradesi dışındaki bir gelişme olup projeyi icra edemeyecek hale gelir ise, yurtdışından transfer edilen kaynakları yönetim kurulu kararı ile getirildiği gibi iade edebilkeceklerdir.

c) Dış kaynakların sağladığı kar her yıl sonunda, yurtdışından transfer edilen kredi taksitleri de kambiyonun bilgisi altında transfer edilebilecektir.
d) Emlak geliştirme projelerinde çalışma üzere Suriye'de çalışma belgesi ve ikamet tezkeresi olan personelin net maaş ve ücretlerinin % 50'si, iş sonu tazmimatının % 100'ü yurtdışına transfer edilecektir.  

Madde 29 :
Kanun'un 7. Maddesi çerçevesinde yurtdışından yapılan transferler, kar ve faizleriyle birlikte geldiği gibi ayni para cinsinden banka aracılığı ile yurtdışına transfer edilebilecektir. 
FASIL İKİ :

Resim ve harçlar :

Madde 30 :

a) İnşaat ruhsatları ve emlak geliştirme projeleri için kararlaştırılan ek resim ve harçlar yerel yönetim ve çevre bakanlığı tarafından tespit edilir.

b) Mühendisler sendikası lehine öngörülen resim ve harçlar ile mühendis ücretleri, sendikanın teklifi üzerine bakanlık kararı ile tespit edilir. 
Uyuşmazlıkların çözümü :
Madde 32 :

a) Emlak geliştiricileri ile bireyler arasında kanunun yorumlanmasından dolayı çıkabilecek ihtilafların giderilmesinde birinci hukuk mahkemeleri yetkilidir.

1. Mahkemeler, bu gibi durumlarda acil vakaalarda geçerli usulleri izler.   
2. Mahkeme kararı temyiz edilebilir. Temyiz mahkemesi kararı ise kesindir.
b) Emlak geliştiricileri ile kamu idari birimleri arasında çıkan ihtilaflarda ise, idari yargı kurulunda danıştay yetkilidir. Sözleşmede yer alıyor ise tahkime gidilir.

FASIL DÖRT :

Diğer hükümler :
Madde 33 :

Bakanlığın görüşü de alınarak yönetim kurulu tarafından hazırlanır ve bakanın kararı ile onaylanır. Ajansın gelir kaynakları aşağıda gösterilmiştir :

a) Devlet bütçesinden ayrılan ödenek,

b) İşletilen paradam elde edilen aidat,

c) Faaliyetlerinden dolayı tahsil ettiği bedeller,

d) Bakanlar kurulunun onayladığı hibe, bağış ve hediyeler,

e) Bir önceki mali yılın bütçesinden ciro edilen tasarruflar,

f) Yürürlükteki mevzuatın izin verdiği diğer gelirler,  

Emlak Geliştirici

Bir : Emlak Geliştiricinin tanımlanması,

İki : Emlak Gelişltiriclerde aranan şartlar,
Genel şartlar :

· Ekonomi ve Ticaret Bakanlığında tescili ve lisansların verilmesinde aranan şartlar kanunlara göre yerine getirilimiş olmalı,
· Sosyal sigortalara kayıtlı olmalı,

· Maliyenin ilgili dairelerime kayıtlı olmalı,
· Açık adresli bir yer gçstermeli,

· Emlak geliştirme faaliyetleri dışında bir amacı olmamalı,

· Emlak geliştiriciler nezinde çalıştırılacak kadroda aşağıdaki uzmanlık alanlarını kapsamalıdır :
· En az on yıllık mühendis, ekonomi, hukuk veya işletmecilik diploması hamili, devlet personeli olmamalı ve emlak geliştirme konusunda en az beş yıllık bilgi birikimi olan Emlak Geliştirme Ajansı'nın karşısında yönetimden sorumlu genel müdür.

· Suriye'de veya yurtdışında kendi alanında eğitim gören ve çalışan mühendislik mesleğini en az on yıl icra eden inşaat veya mimar mühendisi ünvanını taşıyan, Suriye Mühendisler sendikasına kayıtlı  teknik müdür.
· Suriye Mühendisler sendikasına kayıtlı elektrik veya mekanik uzmanı mühendis.
· Suriye Mühendisler sendikasına kayıtlı telekomünikasyon veya bilişim uzmanı mühendis.

· Muhasebe ve mali yönetim alanında 10 yıllık bilgi birikimi olan iktisat diploması hamili mali müdür.
· Yönetim ve hukuk alanında 10 yıllık bilgi birikimi olan hukuk diploması hamili Hukuk işleri müdürü.
· Emlak geliştirici nezdinde çalışan kadrolar devlet personeli olmamalıdır.
Özel şartlar :

1. Emlak geliştirici faaliyetini sürdürecek gerçek kişilerde aranan şartlar :
· Mesleği bireysel bir kurumun ardından icra etmelidir.

· Emlak geliştirme sektöründe uzman olmalıdır.

· Meslekten kaynaklanan nedenlerden dolayı mesleği icra etmekten men edilmiş olmamalıdır.

· Hakkında mahkemelerde iflas veya kamu adabına aykırılık suçundan hüküm giymemiş, geçmiş on yıl içinde kamu sektörü ile işbirliği yapmaktan da men edilmemiş olmalıdır.

· İflası ilan edilmiş bir şirketin ne yönetim kurulu başkanı, ne yönetim kurulu üyesi ne de o şirketin müdürü de olmamalıdır. 

2. Emlak geliştirici faaliyetini sürdürecek tüzel kişilerde aranan şartlar :
· Anonim şirket kurucularının (eğer gerçek kişiler ise) yarısından fazlası ; mühendislik, iktisat, işletmecilik dallarında üniversite mezunu, emlak geliştirme alanında beş yıllık bilgi birikimi olmalı, bu şartlar yönetim kurulunun yarısından fazlası üyelerde de aranacaktır. 
· Limited şirket kurucularının paylarının en az % 25'i, mühendislik, iktisat, ve işletmecilik dallarında üniversite hamili, emlak geliştirme sektöründe beş yıllık bilgi birikimi olan kişilere ait olmalıdır. Eğer varsa anılan şartlar Aynen yönetim kurulu üyeleri için de  geçerlidir.
· Kuruculara ait pay ve hisseler, ancak üç karlı şirket bilançosunun yayımlanması ardından devredilebilir.    
· Hakkında mahkemelerde iflas veya kamu adabına aykırılık suçundan hüküm giymemiş, geçmiş on yıl içinde kamu sektörü ile işbirliği yapmaktan da men edilmemiş olmalıdır.

· Meslekten kaynaklanan nedenlerden dolayı mesleği icra etmekten men edilmiş olmamalıdır.

· İflası ilan edilmiş bir şirketin ne yönetim kurulu başkanı, ne yönetim kurulu üyesi ne de o şirketin müdürü de olmamalıdır. 

Mali şartlar :

1. Limited şirketlerinin asgari sermayesi (50) elli milyon Suriye Lirası

2. Anonim şirketlerinin asgari sermayesi (100) yüz milyon Suriye Lirası.

3. Gerçek kişiler Emlak Yatırım Ajansına (50) elli milyon Suriye Liralık teminat yatırmalıdır.

4. Emlak Yatırım Ajansı, şirketlere ait asgari sermaye ve teminatları gözden geçirmeyi yetkilidir. 
Üç : Emlak geliştiricileri, müteahhitlik işleri yapamaz. Ajansın ön iznini ile müteahhitlik şirketleri kurabilir.

Dört : başvurunun yapılacağı tarihten itibaren on beş gün içinde verilecek Ajansın yazılı onayı olmadan harita üzerinden gayrimenkul satışı yapmak üzere Geliştiriciler, yerli ve yurtdışı yayın organlarında ilan veremez, yerli ve yurtdışındaki fuarlara da katılamaz. Yayın organlarına verilecek ilan ve fuarlara katılım şartları ajans tarafından onaylı olmalıdır. 

2008/15 No'lu Kanun ve 2009/5410 No'lu Başbakanlık Yönetmeliği çerevesinde 
Emlak Gelişltiricileri ile Ajans arasındaki İlişki  
Bir : Emlak geliştirme bölgelerinde bulunan idari birimlerin, (eksiltme, ihale, sözleşme) alternatiflerden biriyle, kendilerine ait projeleri 2008/15 nolu kanuna göre yetkilendirilen emlak geliştiricileri ile paylaşım yöntemiyle gerçekleştirmesine izin verilmiştir.
· İdari birimler her proje için arazi ve buna bağlı dosyayı hazırlar.

· Emlak geliştiricileri, gerçekleştirecekleri projeden veya idari birime ait başka projelerden hisse alır.

İki :

Emlak geliştirme bölgesindeki idari birim, bölgede proje üstlenen emlak geliştiricilerden verecekleri teklif ile birlikte projeye ait uygulama planları ve inşaat zabıta sistemi hakkında bilgi vermelerini isteyebilir.
Üç :

Kanun kapsamına giren projelerde, İdari birim, ilgili bakanlık (özel hizmetler bölgesindeki projelerde) ve emlak geliştirici arasındaki ilişki sözleşme ile belirlenir. Sözleşmede, proje için belirlenen zaman dilimi içinde özellikle idari birimin yetkileri vurgulanır ve diğer tarafların hak ve yükümlülüklerine yer verilir.
Sözleşme metninde aşağıdaki hususlar dikkate alınmalıdır : 
a) Emlak gelişiricileri, projeden oluşturulan blok ve konutları tapu dairesine aşağıda gösterildiği şekilde tescil ettirmelidir : 
b) Projenin altyapısı (su, elektrik, telefon şebekesi, kanalizasyon, atık su işleme tesisi, yol, kaldırım, aydınlatma, park ve yeşil alanlar ) varılan anlaşmaya göre ya ilgili kuruluşlar ya da emlak geliştiricileri tarafından gerçekleştirilir. Emlak geliştiricileri ayni zamanda varılacak anlaşma çerçevesinde ilgili makamları hesabına projenin okul, hastane ve kamu hizmet binalarını da inşa eder.
c) Emlak geliştirme bölgesinde oluşan gayrimenkuller, Suriye'de ikamet eden arap ve yabancıların mülk edinmelerine ilişkin mevzuata göre değerlendirilir. Emlak geliştiricileri, blok, konut ve binalar üzerinde usulüne uygun olarak tasarruf hakkı var ise de bu, bakan kararı ile hazırlanacak formlar şeklinde tevsik etmekle de yükmlüdür. 

d) Projenin bitirilmesi için emlak geliştiricilerine azami bir süre tanınır. Bu süre proje için verilecek ruhsatname tarihinden veya arsanın emlak geliştiricisine teslim edildiği tarihten itibaren başlar. Bununla ilgili imzalamacak sözleşmede gecikmelerle ilgili hükümlerde yeralmaktadır. 

e) Emlak geliştirme projeleri eğer bir gecekondu bölgesinde ise, emlak geliştiricileri bölge sakinlerine temin edeceği alternatif  konutları bölgenin idari birimine teslim etmekle yükümlüdür. İlgili idari birim ile bölge sakinleri arasında varılacak çözüme müteakip proje bölgesi temiz bir şekilde emlak gelişdiricisine teslim edilir.  

f) Emlak geliştiricileri, proje bölgesinde inşa edeceği konut bloklarının mülkiyetini ancak kaba inşaatının tamamlanmasına müteakip üzerine geçirebilir.Konutların kaöı kiralık ne kadarı dar gelirlilere tahsis edileceği emlak geliştirici ile idari birim arasındaki anlaşmada gösterilmelidir. Konut inşaatı tamamen sona ermeden konut geliştiricileri her hangi bir girişimde bulunamazlar.
- 
Varsa yabancı yatırım mevzuatına ilişkin özet bilgi,
Hedef ve Politikalar

Suriye Yatırım Ajansı, ülkede yatırımı teşvik etmek amacıyla  2007/9 sayılı kararname ile kurulmuştur. Tüzel kişiliği ve mali özerkliği ile birlikte başbakanlığa bağlıdır. Merkezi Şam'da, yurtiçinde ve dışında da şubeleri bulunmaktadır.
Vizyon
Ülkenin ekonomik büyümesine uyumlu çekici bir yatırım ortamı sağlamaktır.

Misyon
Suriye'de gelişmekte olan sosyo-ekonomik performansın paralelimde yatırımların teşvik edilmesi ile yatırımcıların korunması öngörülmektedir.
Amaç

Suriye Yatırım Ajansı, ülkenin yatırım atmosferinin geliştirilmesi ve güçlendirilmesi için ulusal yatırım politikalarını gerçekleştirmeye çalışmaktadır. 

Ajansın amacını gerçekleştirmek için izlenen stratejiler :
· Yatırım atmosferine şeffaflık kazandırılması için yatırım, istihdam ve sektörel mevzuatın sürekli gözden geçirilmesi,

· Yatırım haritası hzırlamak ve bu haritayı yurt içinde ve dışında pazarlamak için gerekli girşimlerde bulunmak,

· Girişimcilere istedikleri data ve verileri vermek,

· Yatırım ile ilgili anlaşma ve protokol hazırlık çalışmalarına katılmak, 

· Girişimcilerin önündeki engelleri kaldırmak,

· Yatırımların teşvik ve geliştirilmesi için gerekli her türlü promisyon aktevitelerini yürütmek,
- Kanun Hükmünde Kararname No : 8
	Kabul Tarihi : 27 OCAK 2007

Madde 1 – Bu Kararnamede geçen ;

a. Yüksek Kurul : Yüksek Yatırım Konseyi ,

b. Komisyon : Kanun gereğince kurulan Suriye Yatırım Komisyonu ,

c. Yönetim Kurulu : Suriye Yatırım Komisyonu Yönetim Kurulu,

d. Yatırım : Projelerin kırıulması, genişletilmesi, geliştirilmesi veya modernize edilmesi ,

e. Yatırımcı : Suriye'de kanun hükümlerine göre yatırım yapan gerçek veya tüzel kişileri,

f. Proje : kanun hükümlerine göre yatırımcının herhangi bir ekonomik faaliyeti,

g. Varlıklar : Yenilenmemiş, yeni makine, techizat, ekipman ve turistik olmayan taşımaya

mahsus araçlar (yerli ve ithal)

h. Yabancı Para : Suriye, Arap ve yabancıların yurtdışından getirdikleri dövizleri,

ifade eder.

BİRİNCİ BÖLÜM

Yatırım Garantileri

Madde 2 –

a. Yatırımcıların projeleri için kanunlarda belirlenen yüzölçümünü geçse dahi kira veya

satın alma yoluyla taşınmaz edinmeleri serbesttir.

b. Yatırımcılar, projenin tasfiyesinde kanunda tahdid edilmiş olanın üstünde edindikleri

mülkiyet hakkını Suriyelilere devretmelidir.

Suriyeli olmayan yatırımcılar projeye ait arazi ve arazi üstü tesislerden feragat etmelidir. Feragat

işlemi Suriyeli veya yabancı yatırımcıdan Suriyeli olmayan başka yatırımcılara yapılması

Yönetim Kurulu'nun ön iznine bağlıdır. Bu bağlamda yapılacak işlemler en geç iki yıl içinde

tamamlanmalıdır.

Madde 3 –

Yatırımlar, kamu yararı gerektirmedikçe ve karşılıkları ödenmedikçe kamulaştırılamaz veya

devletleştirilemez. Aksi halde yatırımcıya projenin raiç bedeli üzerinden tazminatı döviz olarak

ödenir. 1956/341 nolu tahsil kanunu hükümleri saklı kalmak kaydıyla projeye ancak mahkeme

kararı ile haciz konulabilir.

Madde 4 –

a. Suriyeli olmayan yatırımcıya projenin yürürlükte olduğu sürece çalışma belgesi, kendisi

ve ailesine de ikamet tezkeresi verilir.

b. Yatırımcılara, projede çalıştırılacak Suriyeli olamayan işçiler adına yürürlükteki yasalar

çerçevesinde çalışma belgesi ve ikamet tezkeresi verilir.

Madde 5 –

a. Yatırımcılar faaliyet ve işlemlerinden doğan net geliri yurt dışına döviz olarak serbestçe

transfer edebilirler.

b. Yatırımcılar, yurtdışından transfer ettikleri sermayeden doğan net kar ve faizleri yılda

bir kere yurtdışına transfer edebilirler.

c. Yatırımcıların, mücbir sebeplerden ötürü yurtdışından transfer ettikleri sermayeyi

kullanılamadıkları takdirde, sermayenin getirildiği tarihten 6 aylık bir sürenin geçmesini

müteakip Yönetim Kurulu kararı çerçevesinde yurtdışına tekrar transfer edebileceklerdir.

Yönetim Kurulu, özel durumlarda bu süreyi daha da kısaltabilir.

d. Vergileri tahakkuk ettirilen Arap ve yabancı çalışanların maaşlarının %50'si, sözleşme

bitimindeki tazminatının % 100'ü yurt dışına transfer edilebilir.

e. Transfer işlemleri yetkili bankalar aracılığı ile yapılır.

f. Projeye ait varlıkların montaj işlemlerinde kullanılacak özel ekipmanların ülkeye giriş ve

çıkışı Yönetim Kurulunun onayına bağlıdır.

Madde 6 –

a) Suriye'de yatırım ve yatırım garantilerine ilişkin olarak diğer ülkeler ile Arap veya

Uluslararası Örgütlerle imzalanmış olan ikili veya çok taraflı anlaşma hükümleri dikkate

alınır.

b) Yatırımcılar, projeyi Suriye'de diledikleri şirkette sigorta ettirebilirler.

Madde 7 –

A. Yatırımcılar ile devlet kamu kurumları arasında çıkabilecek uyuşmazlıkların dostane

yollarla çözümlenmesine çalışılır. Sorun üç ay içinde çözümlenemediği takdirde

aşağıdaki yollardan birine başvurulabilir;

1. Tahkim,

2. Suriye Mahkemeleri,

3. 1980'de imzalanan Arap Sermayesinin Arap ülkelerinde İşletilmesine ilişkin

Anlaşma gereğince kurulan Arap Yatırım Mahkemesi,

4. Suriye'nin Yatırımcının bağlı olduğu ülke veya Arap ve uluslararası örgütlerle

imzaladığı yatırımların koruması anlaşmaları,

B. İlgili mahkeme tarafından görülen uyuşmazlıklara ivedilik tanınacaktır.

İKİNCİ BÖLÜM

Teşvikler

Madde 8 –

a) Aşağıda sayılan sektörlerdeki projeler, yürürlükteki Gelir Vergisi Kanunu ve bu

kanundaki değişikliklerde öngörülen muafiyet ve garantilerden yararlandırılacaktır. Bu

sektörler: tarım ve toprak reformu projeleri, sanayi projeleri, taşımacılık projeleri,

haberleşme ve yüksek teknoloji projeleri, çevre temizliği ile ilgili projeler, hizmet

projeleri, elektrik-petrol ve yeraltı kaynakları projeleri ve Yönetim Kurulunun tavsiyesi

üzerine Yüksek Kurulun uygun göreceği diğer projeler,

b) Yönetim Kurulu; (a) bendinde sayılan sektörleri tanımlayan ve belirleyen yönetmeliği

yayımlayacaktır.

Madde 9 –

Proje için ithal edilmesi gereken malzemelere, ithalat yasağı, döviz ve menşe ülke sınırlaması

uygulanmayacaktır. Özellikle projede kullanılmak üzere (makine-ekipman, taşımaya mahsus

hizmet araçları gibi) ithal edilecek varlıklar gümrük vergisinden muaf tutulacaktır. Sözkonusu

varlıklar, Yönetim Kurulu onayı olmadan devredilemez. Bununla ilgili hükümlere esas teşkil

edecek sistemi Yönetim Kurulunun tavsiyesi çerçevesinde Yüksek Kurul yayımlanacaktır.

Madde 10 –

Yatırım Bölgeleri ve her bölge için asgari varlık değeri Bakanlar Kurulu Kararı ile

belirlenecektir.

Madde 11 –

a) Yüksek Kurul; Yönetim Kurulunun gerekçeli kararı çerçevesinde diğer projelere işbu

kararnamenin dışında ilave kolaylık, vasıf veya garanti vermeye yetkilidir.

b) Yüksek Kurul, ulusal ekonomi açısından özel önem taşıyan projeleri yürürlükteki Gelir

Vergisi Kanunda yer alan muafiyelerin dışında da indirimlerden yararlandırabilir.

ÜÇÜNCÜ BÖLÜM

Genel Hükümler

Madde 12 –

Onay almış her projenin sahibi aşağıda sayılanları yapmakla mükelleftir :

a) Varlıkların montaj çalışmalarının sona ermesine müteakip projenin üretime geçiş

tarihinin yazılı olarak Kurula bildirilmesi,

b) Proje için uluslararası muhasebe sistemine uygun bilanço cetveli tutulması, yetkili

muhasebeciler tarafından onaylı bilanço cetvelinin bir örneğinin Kurula sunulması,

c) Proje Varlıkları için detaylı bir envanter cetveli düzenlenmesi,

d) Kurul tarafından istenilen her belgenin verilmesi ve belgelerin doğruluğunun araştırılması

için Kurul yetkilisine gereken kolaylığın gösterilmesi.

Madde 13 –

İşbu Kararname öncesi yatırım yasaları çerçevesinde kurulmuş olan projeler, öngörülen süreleri

çerçevesinde tüm muafiyet ve avantajlardan yararlanmaya devam eder.

Madde 14 –

Onaylanan projelerin tamamının veya bir kısmının devredilmesi durumunda, proje sahibine ait

hak ve taahhütler devredilene geçer. Varlıkların satışından doğan kar da gelir vergisine tabiidir.

Madde 15 –

Yatırımcılarin projeleriyle ilgili bilgiler gizli olup açıklanamaz.

Madde 16 –

a. Onaylanan Projeler için, yürürlükte bulunan Şirketler Kanunu veya Karma Şirketler

Kanun hükümleri geçerlidir.

b. İşbu Kararnamede yeralan hükümlere aykırı metinler nerede geçerse geçsin yürürlükten

kaldırılmıştır.

c. 1991/10 sayılı kanun yürürlükten kaldırılmıştır.

Madde 17 -
 İşbu Kararname Resmi Gazetede yayımlanır ve 01/01/2007 tarihinden itibaren

yürürlüğe girer.



 - 
Yabancı işçi çalıştırma, oturma izinleri, vergiler, sosyal güvenlik giderleri ve  şirket kuruluşuna ilişkin özet bilgi,
Karar No 
: 23

Tarih

: 30.08.2010

Madde 1 – a) İşveren veya işçi olsun yabancıların Suriye'de iş yapmaları ( bakanlık, kamu kurum, idareler, yerel yönetimler, belediyeler, özel sektör, kooperatif, sivil toplum örgütleri, meslek sendikaları) İş kanunu ile bu karar hükümlerine bağlıdır.

b) İcra edilecek işten maksat, sanayi, ticari, tarım, meslek, bankacılık ..vs. nitelikli her türlü iş demektir.

Madde 2 – Kararın 4 ve 5. Maddelerine göre yabancıların Suriye'de iş yapmaları aşağıdaki kriterlere bağlıdır :
1. Karşılıklı ilkesi,

2. Yerel işgücü ile rekabet yaratmaması,

3. Kararın 6, 7, 8 ve 9. Madde hükümlerine göre çalışma izni alması,

4. Yabancının uzmanlık ve bilgi birikiminin oluşturulması,

5. Yabancı uzmanlık ve bilgi birikimi, Suriye'de üstleneceği iş ile uyumlu olması, 
İş yapmak maksadıyla Suriye'ye gelen yabancıların oturma izini, Çalışma ve Sosyal Bakanlığı'ndan alacakları çalışma müsaadesine bağlıdır.

Suriye'nin Vergi Sistemi

Suriye'nin ayrıntılı bir gelir vergi sistemi yoktur. Seçici vergiler uygulamaktadır. Bunlar :

· Sınai, ticari ve bankacılık Faaliyetleri.

· Maaşlar.

· Faiz ve kazançlar (Kazanç payı).

· Geçici ikamet edenlerin geçici faaliyetleri.

· Emlak.

Gelir vergisine ayrıca, farklı gelir kaynaklarına göre ilave vergiler eklenmiştir.

1949/85 sayılı kanun yerine, vergi katagorilerini dokuzdan yediye düşüren 2003/24 sayılı kanun yürülüğe girerek, en yüksek katagorideki vergi oranı % 45'ten % 35'e çekilmiştir, Suriyeliler için vergilendirilen asgari limit ise 5000.- SYL'na çıkarılırken, şirket ortaklarına da bir takım indirimler sağlanmıştır.

2006/51 sayılı kararname, Suriye'nin vergisel felsefesine bir ivme kazandırmıştır. Geçmiş yılların boşlukları ılımlı ve makul seviyelere getirilen vergilerle doldurulmuş ve ekonomide olumlu sonuçlar elde edilmiştir. 2003 yılında % 65'e varan kurumlar vergisi son bir değişiklik ile de % 28'e indirildi ve GSMH içinde vergi gelirlerinin payı yükselmiştir.

51 sayılı kararname ile tespit edilen vergi oranları :

1. Yerel yönetim dışında katma vergiler dahil net kazanç vergisi aşağıda gösterilmiştir :

	         Gelir Katagorisi (SYL)          Vergi Oranı %                                      

	50,001
	200,000
	10

	200,001
	500,000
	15

	500,001
	1,000,000
	20

	1,000,001
	3,000,000
	24

	3,000,000 üzerinde
	
	28


2. Hisse senetlerinin en az % 50'sini özel ve karma sektör mezdinde satışa çıkaran Suriye'de yerleşik anonim şirketlerinin katma vergiler dahil net kazanç vergisinde % 14 indirim gerçekleştirilir, yerel yönetim vergisinden de istisna edilir.
3. Yatırım teşvik yasaları kapsamında kurulan özel ve karma sektöre ait Suriye'de yerleşik anonim ve limited şirketlerin ana merkezleri veya şubelerinin yuerel yönetim vergisi dışında katma vergiler dahil net kazanç vergisinde % 22 indirim gerçekleştirilir .

4. Kamu iktisadi kurumlar, Suriye Petrol Şirketi ile Suriye Gaz Şirketinin kazançları, katma vergiler dahil % 28'e varan tek bir gelir vergisine bağlıdır. 

5. Turizm sektörüne ait şirketler, yıllık cirolarının % 2,5 oranında gelir vergisi, % 0.5 maaş ve ücretler vergisine bağlıdır.

6. Sigorta şirketleri ile diğer para kuruluşlarının gelir kazanç vergisi, faaliyet ve yatırımlardan sağladıkları toplam net kazanç üzerinden mahsup edilir.
51 sayılı kararname de yeralan muafiyetler :

· Sosyal Sigortalara kayıtlı 25-74 işçi çalıştıran şirketler yüzde bir indirimden faylanır.

· 75 - 149 işçi çalıştıran şirketler yüzde iki indirimden faylanır.

· 150 den fazla işçi çalıştıran şirketler yüzde üç indirimden faylanır.
· Az gelişmiş illerde faaliyet gösteren şirketler yüzde iki indimden faydalanır.
· Orgamize sanayi bölgelerinde faaliyet gösteren şirketler yüzde bir indimden faydalanır.

· Yukarıda sayılan koşullarda (150 işçi+az gelişmiş bölge+sanayi bölgesi)faaliyet gösteren şirketler yüzde altı imdirimden faydalanır. Örneğin % 22 olan gelir vergisi, yerel yönetim hariç, katma vergilerler ile birlikte % 16 olacaktır. 

Çifte Vergilendirme
Türkiye dahil Suriye, bir çok ülke ile Çifte Vergilendirme Önleme Anlaşması imzalamış bulunmaktadır. Türkiye ile Suriye arasındaki Çifte Vergilendirme Önleme Anlaşması 2005 yılında yürülüğe girmiştir. 
Maaş ve Ücretler Vergisi
2009/33 sayılı kararnamede katma resim ve harçlar dahil maaş ve ücretlere uygulanan vergiler aşağıda gösterilmiştir : 
6.010'a kadar

muaf

6.011 – 12.000
% 5

12.001 – 16.000
% 7

16.001 – 20.000
% 9

20.001 – 24.000
% 11

24.001 – 30.000
% 13

30.001 – 50.000
% 16

50.001 – 75.000
% 19

75.000'den fazla
% 22 

17 sayılı İş Kanun’un 63. Maddesi :

İş veren, sosyal sigortalar kanun kapsamı dışında çalıştırdığı işçiye, sözleşme sonunda, her hizmet yılı için bir aylık hizmet sonu tazminatı yılın geriye kalan kısmı karşılığında da bir ödeme yapmalıdır.

Hizmet sonu tazminatının hesaplanmasında son ayın ücreti esastır.

Yukarıda yazılı hususlar yerine getirilmesi halinde işveren sorumluluğunu yerine getirmiş sayılır.

Şirket Kurma
Dünya Bankası’nın İş Yapma Rehberi’nde şirket kurma prosedür sayısı bakımından 124. sırada yer alan Suriye’de şirket açmak için yerine getirilmesi gereken 8 prosedür ortalama 17 gün sürmektedir. Suriye’de şirket kurmak isteyen girişimciler aşağıda belirtilen işlemleri yerine getirmek zorundadırlar:

· Ekonomi ve Ticaret Bakanlığı’ndan şirket kuruluş formlarının temin edilmesi;

· Şirket ismi ve ticari sicil için Ekonomi ve Ticaret Bakanlığı’na bağlı Yurtiçi Ticaret Genel Müdürlüğü’ne başvurulması;

· Maliye Bakanlığı’ndaki vergi memurluğuna kayıt yapılması ve vergi numarası alınması;

· Resmi Gazete’ye şirket kuruluşuna dair ilan verilmesi;

· Kuruluş sermayesinin bankaya yatırılması ve banka hesap özetinin alınması;

· Şirket kuruluş formunun imzalı bir kopyası ile Ticaret Sicil Memurluğu’na başvurulması;

· Sosyal Güvenlik Örgütü’ne kayıt yapılması;

· Şirket mührünün alınması.

Suriye’de şube açmak isteyen firmalar ise;

· Şirket kuruluş belgesini, 

· Mülkiyet sicilini,

· Ortaklık kurulduğunu gösteren belgeyi,

· Şirket içi nizamnamesini,

· Şirket sermayesini gösteren mali raporu,

· Ticari sicil belgesini,

· Herhangi bir yabancı hükümetin şirkette hissesi olmadığına dair resmi yazıyı,

· Şirketin Suriye’de şirket merkezine bağlı bir şube açma kararını gösteren resmi belgeyi,

· Suriye şubesinin müdürü olarak atanacak kişiye vekalet verildiğini gösterir belgeyi,

· Şirket bilançosunun fotokopisini, 

Ekonomi ve Dış Ticaret Bakanlığı’na teslim etmek zorundadırlar. Tüm bu belgelerin yeminli tercüman tarafından Arapça’ya çevrilmesi gerekmektedir. 

Kuruluşları onaylanan şirketler için yürürlükte bulunan Şirketler Kanunu veya Karma Şirketler Kanun hükümleri geçerlidir. Kamu sektörüyle ticaret ilişkileri olan yabancı firmaların Suriye’de yerleşik ofisleri veya temsilcilikleri olmak zorundadır. Özel sektörle bağlantıları olan yabancı firmalar için böyle bir zorunluluk yoktur. 

· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.
1-  Türk Müteahhitlik Firmalarının Faaliyetleri
- 
Türk müteahhitlik ve müşavirlik firmalarınca ülkede bu güne kadar yapılan ve yapılmakta olan faaliyetlere ilişkin ayrıntılı bilgi,
	SIRA NO
	FİRMA ADI
	İŞİN ADI
	PROJE BEDELİ 

(ABD Doları) 

(*)

	1
	Nasaş İnşaat Madencilik San. ve Tic. A.Ş. 
	Deir Ez Zor – Al Rakka Karayolu Yapımı Projesinde 158 km. Yol Yapımı
	26.129.989 ABD Doları

(1.228.109.500 SP)

	2
	Dal Elektrik ve Otomasyon Sistemleri San. ve Tic. A.Ş.
	ADRA 3. çimento üretim hattını geliştirmek amacıyla elektrikli alet ve otomasyon parçaları tedariği.
	4.857.480 ABD Doları

(3.600.000 EURO)

	3
	- Komut Harita Müh. İnş. Taah. Nak. Oto. San. Tic. Ltd. Şti.

-Yoltek Müh.İnş.Taah.Nak.San. ve Tic. Ltd.Şti.

-Eryaman Hafriyat  İnş. Nak. Tem. Hizm.Gıda Madencilik Eğt. San. Tic. Ltd. Şti 
	Deir Ez Zor – Al Rakka Karayolu Yapımı Projesinde 158 km. Yol Yapımı
	26.128.595 ABD Doları

(1.228.044.000 SP)

	4
	Zemintaş İnşaat Sanayi ve Ticaret Ltd. Şti.
	Şam/Suriye'de "Suriye Kuleleri Projesi" için Fore Kazıklı İksa Sistemi.
	2.350.000 ABD Doları

	5
	ASM Arıtma Sistemleri Mak. İml. Ve İnş. San. Tic. Ltd. Şti
	Şam Kırsalı Der Attya'da Arıtma Projesinin Mekanik ve Elektrik Ekipmanlarının Tedariği ve Montajı.
	1.367.610 ABD Doları

(1.013.570,50 EURO)

	6
	Gezer Endüstri İnşaat Sanayi ve Ticaret A.Ş.
	Suriye/Lattkia İlindeki Jableh Atıksu Arıtma Tesisinin Yapım, Tedarik, Montaj, Devreye Alma ve İşletilmesi İşi.
	4.779.422 ABD Doları

(3.542.149 EURO)

	7
	Gezer Endüstri İnşaat Sanayi ve Ticaret A.Ş.
	Suriye/Idleb İlindeki Maaret Mesrin Atıksu Arıtma Tesisinin Yapım, Tedarik, Montaj, Devreye Alma ve İşletilmesi İşi.
	3.266.143 ABD Doları

(2.420.620 EURO)

	8
	Güriş İnşaat ve Mühendislik A. Ş.
	4.000 ton/gün klinker (1.600.000 ton/yıl çimento) kapasiteli komple bir çimento fabrikasının inşaat, montaj ve işleme işleri.
	19.902.175 ABD Doları

(14.750.000 EURO)

	9
	Çeltikçioğlu İnşaat Sanayi ve Ticaret Ltd. Şti.
	Al Raqqa Şehrinde Atık Su Arıtımı Tesisi Kurulumu
	44.424.340 ABD Doları

(18.908.850 EURO + 895.077.823 Suriye Lirası)


 -
2009 ve 2010 yıllarında ihale edilen işleri üstlenen Türk müteahhit ve teknik müşavirlik firmalarının unvanı, proje adı, proje değeri, işveren idarenin adını gösterir tablo.
 (*) Yukarıdaki tüm projelerin toplamı, 133.205.754  ABD DOLARI olmuştur. 
2- İkili İşbirliği Olanakları
- 
Müteahhitlik projelerine finansal destek sağlayan kurum ve kuruluşlar ile bunların finansörlüğünde bulunduğunuz ülke müteahhitlik firmaları ile Türk müteahhitlik firmalarının üçüncü ülkelere yönelik işbirliği olanakları,

- 
Ülkenizdeki yerli müteahhitlik ve teknik müşavirlik firmalarının yurtdışında ağırlıklı olarak faaliyette bulunduğu ülkeler ve bu ülkelerde Türk müteahhit ve teknik müşavirlik firmalarıyla işbirliği olanakları,
· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.
3- Firma Sorunları
-  
Firmaların genel olarak yaşadığı sorunlar (Yabancı işçi kotası, oturma izni almakta karşılaşılan sorunlar, kalifiye işgücü sıkıntısı, vergiler, sosyal güvenlik giderleri, hak edişlerin alınamaması, bankacılık sorunları, Türk bankalarının teminat mektuplarının kabul görmemesi, bürokratik sorunlar, hukuk sisteminin zayıflığı veya ağır işlemesi, Türk müteahhitlerine karşı önyargı vb.)   
Müteahhitlik alanındaki firmalarımızca bildirilen genel nitelikli sorunlar olarak da aşağıdaki sorunların aktarılması uygun görülmektedir; 

a) Müteahhitlik ve kamu alımlarında ihale süreçlerinin uzun olması, kesinleşen ihalelerde akreditif açma sürecinin uzunluğu, sözleşmelere değişik yorum getirilmesi ve en önemlisi, kazanılmış ihalelerin akreditif açma veya yer teslim aşamasında iptallerin söz konusu olması ve dolayısıyla bu kapsamda yaşanan masraf, zaman kaybı ve fiyat farkının ortaya çıkması, 

b) İş bitirme ve hak ediş işlemlerinde yaşanan gecikme ve sıkıntılar,
c) Çok kurlu kambiyo sistemi ve karmaşık ticaret mevzuatı, 

d) Bankacılık sisteminin yetersizliği, 

e) Üstlenilecek projelerde yeterliliklerden başka unsurların da rol oynaması,

f) Yurtdışına kar transferinin belli izinler çerçevesinde gerçekleştirilebilmesi,

g) Teminat mektuplarının Suriyeli Bankalardan alınması veya kontr garanti sağlanması talep edilmesi.

h) Suriye'de tescilli firma sahip ve çalışanlarının her sene çalışma ve oturma yenileme işlemlerinin, yorucu ve uzun sürede yapılması,

ı) Resmi işlemlerde, işlemlerin hızlı yürütülebilmesi için imzaya yetkili kişilerin kendilerinin bir şekilde makamlarında bulunmadıkları durumlarda (Hastalık, İzin vb.)  “vekalet” müessesini kullanmamaları,    

      

i) İki ülke arasındaki Anlaşmaların, Suriye kurumlarınca veya aynı kurumun değişik birimlerince farklı yorumlanıp, her seferinde farklı uygulanması,

j) Sınır kapılarında işadamlarının giriş ve çıkış işlemlerinde hızlandırma yapılması için bir formül bulunması. 
- 
Firma özelinde karşılaşılan sorunlar,
a) Yabancı Çalışanların Teminatları hakkında Çalışma ve Sosyal İşler Bakanlığı`nın 27.12.2009 tarihinde açıkladığı Genelgeye göre, yabancı çalışanlar için kişi başı daha önce alınan 100.000 SYL (yaklaşık 2.200 ABD Doları) iken, 500.000 SYL (11.000 ABD Doları)’ye kadar çıkarılmıştır. Ayrıca, bu konu daha önce Müsteşarlığımıza yazılı olarak aktarılmıştı. Bu hususun Suriye’de ticaret veya yatırım yapmak isteyen Türk işadamları açısından ciddi finansman yükü oluşturması söz konusudur. Güriş İnşaat Firmasının Rakka`daki Çimento Fabrikası bünyesinde kuracağı klinker tesisi kapsamındaki Türkiye`den işçi (200 işçi çalıştırmayı planlıyorlar, bu durumda ödenecek meblağ çok yüksek oluyor.) çalıştırmaya ilişkin somut sorunu gündemimizdedir.  
-
Sorun yaşayan şirketlerimizin varsa hukuk danışmanlığı hizmeti alabileceği firmalar ve iletişim bilgileri,

Karawani Law Firm

Mezzeh, East Villas, Farabi Str. Al Farra Bldg.

P.O.Box : 4440 Damascus – Syria

Tel : + 963 11 612 76 80/1/2/3 Fax: + 963 11 612 76 84

E-mail : info@karawanilaw.com
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www.sultanslaw.com
Samer Sultan
International Legal Bureau
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Tel : + 963 11 232 21 11 Fax: + 963 11 231 11 73
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www.ilb-legal.com
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Al-Rustom Law Firm
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Tel : + 963 11 331 53 20 Fax : 963 11 331 53 19

e-mail : info@al-rustomlaw.com
www.al-rustomlaw.com
Samer al- Rostom

Fadi Sarkis
Al Rawda, Next to Alegeria Embassy

P.O.Box : 7633 Damascus – Syria

T. + 963 11 3322478 – 3322476 – F. + 963 11 3322475

Gsm : + 963 933 600 700

sarkislaw@mail.sy
www.sarkislaw.com
Nazir Sinan
Damascus – Syria

Mob : + 963 933 215 008 – T. 963 11 221 87 41

Riad Ghali
Damascus – Syria
Tel
+ 963 11 3349054

Fax
+ 963 11 3345055

Yousef Al Hakim

Damascus – Syria

T. + 963 11 2223577 – 3710554
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      Mob : + 963 992 092 020 – T. +963 11 612 07 83, +963 11 661 13 01
· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.
4- Görüş ve Değerlendirmeler
- 
Bulunduğunuz ülke müteahhitlik pazarı için görüş, öneri ve değerlendirmeleriniz,
· Müşavirliğinizce/Ataşeliğinizce faydalı görülen diğer bilgiler.
5- İlgili Adresler
· Müteahhitlik ve teknik müşavirlik firmaları için önemli olabilecek kamu kurum ve kuruluşları, dernekler, iş örgütleri, süreli yayınlar vb. iletişim bilgileri ve web adresleri. 

Prime Ministry

Kafersouseh, Damascus

T.  + 963 11 2459093/2137529

F.  + 963 11 2456680

www.youropimion.gov.sy
Ministry Of Housing And Construction
Saadallah Al Habri Str. Hijaz

Damascus, Syria

T. + 963 11 2211494 – 4441405 – 2232972 – 2223597

F. + 963 11 2459400

Email : diwan@mhc.gov.sy
Web// : www.mhc.gov.sy
General Establishment of Housing

Mazzeh, P.O.Box : 16031 Damascus, Syria

T.  + 963 11 666 70 84 – 666 70 85 – 666 70 86

F.  + 963 11 661 29 26

E-mail : ghe@net.sy – Web// : www.ghe-syria.com
Damascus City Water Supply and Sewerage Authority

Al Nasr Str. P.O.Box : 2044

Damscus, Syria
T. + 963 11 2220558

F. + 963 11 2218001

Email : Dawssa@net.sy
Web// : www.dawssa.org
The General Company For Engineering & Counsulting

Dummar Project

Damascus, Syria

T. + 963 11 3118599 – 3121979 – 3124571

F. + 963 11 3117262
Email : Dirasat@net.sy
Web// : www.dirasat-syria.com
The General Company For Building & Constrction 
Aleppo Road
Lattakia , Syria

T. + 963 41 426182 – 421248 - 445015
F. + 963 41 417168
Engineering Syndicate

Mezzeh Autostrad, Fayez Mansur Str. No: 17

Damascus, Syria

T. + 963 11 6619410 / 17

F. + 963 11 6619424

Email : oseadam@net.sy
Web// : www.dam-eng.org
Syrian Construction Contractors Syndicate

Adawi, Next to Ministry of Petroluem

Damascus, Syria

Tel  + 963 11 444 97 71 – 445 77 91 

Fax + 963 11 444 97 71

General Commission of Development and Real Estate Invetment

Abbasiyyin Sq. P.O.Box : 35007

Damascus, Syria

T. + 963 11 4431148

F. + 963 11 4431147

Email : tatouer.akary@gmail.com
Web// : www.gcdri.gov.sy
Syrian Investment Agency

Sabaa Bahrat Sq.

Damascus, Syria

T. + 963 11 4473012 – 4473013 – 2062

F. + 963 11 4428124

E-mail : syinvest@mail.sy
Web// : www.investsyria.org – www.syriaivestmentmap.org
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