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3. Soru-Cevap



1) İşinizi neden Amerika’ya genişletmelisiniz?

Dünyanın en büyük ekonomisine erişin. 
Nakit akışınızı güçlendirin ve ABD tatil

sezonunun yanı sıra yoğun satış
dönemlerinin avantajlarından yararlanın

ABD'de ticari bir kuruluş kurmanıza
gerek yok

Avrupa merkezli Satış Ortakları, 
Amazon.com'daki satışlarının, lansmanın ilk 

yılında Amazon'un Avrupa'daki mağazalarındaki
satışlarının %17'sinden fazlasına ulaştığını gördü. 

Bu, ikinci yılda Avrupa satışlarının %18'inin 
üzerine çıktı.*

Bırakın ayrıntılarla Amazon ilgilensin
Global satışı kolaylaştırmak için birinci

sınıf lojistik hizmetimiz, güçlü
araçlarımız ve müşteri hizmetlerimizden

yararlanın

*Analiz, Avrupa'da kayıtlı, 2021'de Amazon.com'da faaliyete geçen ve 2022'de Amazon'un Avrupa'daki mağazalarında en az 100 bin ABD doları tutarında satış gerçekleştiren Satış
Ortaklarına dayanmaktadır.



2022 yılında Amazon Türkiye'de satış yapan KOBİ'lerin sayısı bir önceki yıla göre %50 artarak 45.000'i aştı. 

Türk Satış Ortaklarının ihracat hacmi yıllık bazda %60 artarak 500 milyon Euro'nun üzerine çıktı

*https://www.pwc.com.tr/tr/Hizmetlerimiz/vergi/vergi-yayinlari/pdf/turkiyedeki-kobilerin-e-ticaret-gorunumu.pdf

1) İşinizi neden Amerika’ya genişletmelisiniz?



Genişleme adımları nelerdir?

Hesabınızı oluşturun Uygun ürün gruplarını 
belirlemeye yönelik pazar 

araştırması yapın

Listelemelerinizi yükleyin
ve hesap ayarlarınızı

kontrol edin

Nakliye ücretlerini 
araştırın. En iyi teslimat 

seçeneğini seçin

Gönderinizi hazırlayıp,gönderin

Doğru kitlelere ulaşmak ve
satışlarınızı artırmak için

mevcut Amazon araçlarını
kullanın

Vergi konularını sizinle koordine edecek
bir ortak seçin



1) Amazon mağazalarına nasıl kayıt olunur?



1.2) Amazon mağazalarına nasıl kayıt olunur?



1.3) Kayıt Sırasında Gerekli Dokümanlar

Pasaport Banka veya kredi kartı ekstresi

Dikkat edilmesi gerekenler:
• Kayıt sırasında sağlanan bilgilerle eşleşmelidir
• Net olmalıdır
• Yüksek kalitede olmalıdır
• Her köşeden görünür ve eksiksiz olmalı
• Geçerli olmalıdır
• Aşağıdaki formatlardan birinde olmalıdır

*.png, *.tiff, *.tif, *.jpg, *.jpeg, and *.pdf.

Dikkat edilmesi gerekenler:
• Doğrudan indirilmiş bir belge olmalıdır, taranmış 

olmamalıdır
• Son 180 gün tarihli olmalıdır
• İşletme adresini ve işlem etkinliğini göstermelidir (tutar 

bilgilerini kapatabilirsiniz
• Banka logosu, banka hesap numarası, banka hesap

sahibinin adı açıkça görülebilir olmalıdır
• Renkli gösterilmelidir



2) Ürünler

• Ürünlerinizin herhangi birine tabi olup olmadığını anlamak için ülkeye
özgü düzenlemeleri göz önünde bulundurun

• Pazar Yeri Ürün Kılavuzu aracı (ABD), ürün kategorilerini anlamanıza
yardımcı olabilir ve çapraz listeleme aracımızla ürün talebinizi tahmin
etmenize yardımcı olabilir

• Ürün Fırsatı Gezgini (ABD), müşteri talebini daha iyi anlayarak yeni
ürün oluşturmanıza veya fikirler sunmanıza yardımcı olabilir

https://sellercentral.amazon.com/authorization/failed/continue-registration?returnTo=%2Fckp%2F%3FinitialSessionID%3Dtime%253D2082787201l%26ld%3DSDUKAGSDirect%26ldStackingCodes%3DSDUKAGSDirect&mons_redirect=remedy_url
https://www.sellercentral.amazon.dev/authorization/select-account?returnTo=/learn/courses?ref_=su_course_accordion&moduleId=74b41f57-7626-41f6-bccd-2f7dc2687910&courseId=b1a08bc8-bca0-47a1-8ce0-8e5615ab2f98&modLanguage=English&videoPlayer=airy&mons_redirect=sign_in&mons_redirect=remedy_url&mons_redirect=sign_in


2.2) Ürün Kategorileri
Ürün Kategorisi İzin verilen koşullar Onay Gerekli

Güzellik Yeni Hayır

Bebek Ürünleri (giyim hariç) Yeni Hayır, ancak bazı alt kategoriler onay gerektirir.

Tüketici Elektroniği Yeni, Sertifikalı yenilenmiş ve Kullanılmış Yazılım, Video Oyunları ve Tüketici Elektroniği 

kategorilerinde listeleme genellikle tüm satıcılara 

açık olsa da, diğer bazı ürünler ön onay gerektirebilir. 

Gıda Yeni Hayır, ancak bazı alt kategoriler onay gerektirir

Sağlık ve Kişisel Bakım Yeni Hayır, ancak bazı alt kategoriler onay gerektirir.

Ev & Bahçe Yeni, Sertifikalı yenilenmiş, Kullanılmış ve Koleksiyon

Ürünleri

Hayır

Ofis Ürünleri Yeni, Sertifikalı yenilenmiş, Kullanılmış ve Koleksiyon

Ürünleri

Hayır, ancak bazı alt kategoriler onay gerektirir.

Spor Yeni, Sertifikalı yenilenmiş ve Kullanılmış Hayır

Araçlar ve Ev Geliştirme Yeni, Sertifikalı yenilenmiş ve Kullanılmış Hayır

Oyunlar ve Oyuncaklar Yeni ve Koleksiyon Ürünleri Hayır, ancak bazı alt kategoriler onay gerektirir. Kış 

tatili sezonunda satış yapmak için onay gerekebilir. 

Ayrıntılar için Oyuncaklar ve Oyunlarda Tatil Satış 

Gereksinimlerine gidin.



2.3) ABD'de Ürün Uyumluluğu 

• Ürün Uyumluluk Sayfası, kullanabileceğiniz dahili araçları ve harici desteği özetler.  

• Kısıtlanmış ürünlerin ABD’ye ithalatı hakkında ek bilgi için ABD Gümrük ve Sınır Koruma 
(CBP) sitesini inceleyin. 

• Amazon'da yurtiçi veya yurtdışı Satış Ortağı olsanız da, ürünlerinizin ABD'de satışa 

uygun olmasını sağlamaktan siz sorumlusunuz. Bu,  ithal edilen ürünleri Amazon 

Gönderim Merkezlerine veya doğrudan bir alıcıya teslim etmeyi de içerir. 

https://sell.amazon.co.uk/spn-product-compliance
https://www.cbp.gov/sites/default/files/documents/Importing%20into%20the%20U.S.pdf
https://www.cbp.gov/trade/basic-import-export/importer-exporter-tips
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G200404870
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G200280280
https://sellercentral.amazon.com/gp/help/external/G201468520


2.4) ABD'de Ürün Uyumluluğu 

Ürünlerinizin uyumluluk gereksinimlerini hızlı bir şekilde kontrol etmek, hedef mağazanızdaki gereklilikleri anlamak ve nitelikli hizmet sağlayıcı 

firmaları bulmak için Uyumluluk Referans aracını kullanın.

Uyumluluk referans aracı şunları içerir: 

• Ürün, ithalat ve ihracat ve tehlikeli madde uyumluluğu hakkında listeleme öncesi self servis araçların kullanımı.

• Ürününüzle ilgili uyumluluk gereksinimlerini bulmak için anahtar kelimeye göre arama yapma özelliği.

Uyumluluk kontrol paneli, uyumluluk belgelerinizi tek bir yerde organize etmenize, göndermenize ve 

izlemenize izin vererek bu süreci kolaylaştırmak için tasarlanmıştır.  

https://sellercentral.amazon.com/ckp/
https://www.youtube.com/watch?v=deBYLtXA4Tw


3) Listelemeler

Ürünleri listelemek için 3 seçenek vardır
1- Uluslararası Listeleme Aracı (BIL): Envanter > Global Satış

Diğer mağazalardan ürünlerinizi aktarmanıza

ve farklı mağazalarda otomatik fiyatlandırma

ayarlamanıza olanak tanır.

2- Manuel Yükleme: Katalog > Ürün Ekle

• Listelemeleri tek tek yüklemek için kullanın

3- Envanter Dosyaları: Katalog > Çoklu Ürün Ekle

• Toplu olarak ürün yüklemek için kullanın



4) Lojistik  

Satıcı Tarafından Gönderim (MFN)
Satıcı Tarafından Gönderim’de (MFN) Satış Ortağı, ürünleri 

gönderir, müşteri hizmetlerini ve iadeleri yönetir.

Amazon Lojistik'te (FBA), Satış Ortakları ürünleri Amazon’un lojistik

merkezlerine gönderir ve Amazon bu ürünleri paketler, gönderir ve

müşteri hizmetlerini ve iadelerini yönetir.

Amazon Lojistik (FBA)

MFN sizin için doğru olabilir FBA sizin için doğru olabilir

Az miktarda ürün satıyorsanız Çok miktarda ürün satıyorsanız

Ürünleriniz büyük veya ağır ise Fazla envanteriniz, ancak çok az depolama seçeneğiniz varsa

Ürünleri depolamak için bolca alana sahipseniz Siparişleri kendi kendinize gönderemiyorsanız

Müşteri hizmeti ve iadeleri kolayca yönetebiliyorsanız Müşteri hizmetleri ve iadeleri için sınırlı kaynaklara sahipseniz

Minimum lojistik gereklilikleriyle tabiseniz Halihazırda lojistik ağınız yoksa

Halihazırda sorunsuz çalışan lojistik ağınız varsa FBA Small and Light, FBA Subscribe and Save veya Multi-Channel 
Fulfillment gibi FBA özel hizmetlerinden yararlanmak isterseniz 

https://sell.amazon.com/fulfillment-by-amazon


4.1) Lojistik  

FBA Hasılat Hesaplayıcı

Hasılat Hesaplayıcı, kullanılan gönderim kanalına göre ürünler için gelir 
tahminlerini karşılaştırmanıza olanak tanıyan bir önizleme aracıdır. 

İpucu: İlgili ürünleri ve ücret önizlemelerini görmek için ilgilendiğiniz 
ülkeyi seçtiğinizden emin olun.

FBA Maliyetleri 

 Gönderim Ücretleri

 Aylık envanter depolama ücretleri 

 Uzun süreli depolama ücretleri

 Kaldırma/ İmha ücretleri 

 İade işlem ücretleri 

 Planlanmamış Hizmet Ücretleri

https://sellercentral.amazon.com/revcal


5) Vergiler 

• Vergi Görüşmesi: Yabancı bir satış ortağıysanız ve ABD vergi mükellefi değilseniz, 

yine de vergi mülakatını tamamlamanız gerekecektir. 

• Satış Vergisi: Amazon'un vergi politikalarını ve kendi satış verginizi hesaplama ve 

ödeme yükümlülüklerini anlamak satış ortağının sorumluluğundadır. Gerekli tüm 

eyaletlere kaydolmak, vergi hesaplama ayarlarınızı ayarlamak, ve siparişlerinizde 

hesaplanan herhangi bir vergiyi eyalete havale etmek de bu sürece dahildir.

• Tarife ve vergi oranları sistemi: Geçerli vergi ve vergi gereklilikleri de dahil olmak 

üzere tüm ABD gümrük yasalarına ve yönetmeliklerine uymak satış ortağının 

sorumluluğundadır. İthalat vergisi ve vergileri, ister özel bir şahıs ister ticari bir 

kuruluş tarafından Amerika Birleşik Devletleri’ne mal ithal ederken ödenmelidir.

ABD'deki vergiyi anlayın ve muhasebecinizle 

görüşün

Vergi danışmanınız yoksa, vergi yükümlülüklerinizi 

anlamak, vergi kaydı ve beyannamesi için destek 

almak için Servis Sağlayıcı Ağı’na başvurabilirsiniz.

https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/external/G201468390?ref=efph_GX3CA5D6NHFGQPVT_cont_VYFQEJQAF2TSYEH&locale=en-US
https://sellercentral.amazon.com/help/hub/reference/G201468390?ref=efph_GX3CA5D6NHFGQPVT_cont_VYFQEJQAF2TSYEH&locale=en-US


6) Hizmet Sağlayıcısı Ağı (SPN)

Amazon, hizmetleri genişlemenizde size yardımcı olabilecek bir üçüncü taraf
sağlayıcılar ağına sahiptir!

Buradan ulaşın Seller Central > Apps and Services > Explore Services



Soru-Cevap



Katılımınız için 
teşekkürler!
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